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Vier Geschichten haben mich be-
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Uberzeugt: sie werden Sie genau-
so fesseln.

Gerl Dental: Wertschopfung
kommt von Wertschatzung
Ein 115 Jahre altes Familienunter-
nehmen aus Deutschland erobert
den Osterreichischen Markt. Ge-
schaftsfihrer Michael Bstandig
erklart, warum Gerl Dental fun-
damental anders denkt als die
Konkurrenz — kein Finanzinves-
tor, keine Aktiengesellschaft,
daflr echte Verantwortung
fir Mitarbeiter und Kun-
den. Was das flr Gster-
reichische Zahnarzte
konkret bedeutet,
lesen Sie ab Seite
14.

Zirkonzahn revo-
lutioniert die Pro-

Mag. Oliver Rohkamm _
Chefredakteur _ thetik
dental journal austria ~ Enrico  Steger wagt den

Sprung in die abnehmbare
Prothetik — und lasst dabei beildu-
fig eine Bombe platzen: Zirkonzahn
hat ein Implantatsystem gekauft.
Aus dem Sudtiroler Spezialma-
schinenbauer wird ein vertikal in-
tegrierter Komplettanbieter, der
die gesamte Wertschopfungskette
vom Implantat bis zur Keramikkro-
ne kontrolliert. Eine Geschichte
Gber Pragmatismus, Langzeitden-
ken und Innovation. Ab Seite 20.

Von der Einzelpraxis zur
modernen Klinik

Dr. Andreas Penn hat in Leoben
etwas aufgebaut, das viele fir un-
moglich hielten: eine zahnérztliche
GmbH als vollwertige Krankenan-
stalt. Er spricht offen Uber recht-
liche Hirden, den Kampf mit der
Kammer und seine Vision fir die
Zukunft der zahnarztlichen Versor-
gung in Osterreich. Ein ehrliches
Gesprach, das Mut macht. Ab Sei-
te 26.

Der stille Gigant

Dietrich Gallmetzer hat in Bozen
ein beeindruckendes Dental-Im-
perium aufgebaut — 40 Firmen,
eigene Pharmaproduktion, Klinik-
ketten. Nun bringt er sein Unter-
nehmen an die Wiener Bérse und
expandiert aktiv nach Osterreich.
Ein Unternehmerportrait Uber ra-
dikalen Pragmatismus und den
langen Atem des Mittelstands. Ab
Seite 32.

Viel Freude beim Lesen!

Herzlichst |hr

Vgy

oliver.ronkamm®@dentaljournal.eu
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VOCO und Dyamach starten
Kooperation

Mit Dyamach, dem italienischen Spezialisten fiir Hochleis-
tungs-Frasmaschinen, gewinnt VOCO einen weiteren star-
ken Trusted Partner.

Die neue Zusammenarbeit ermdéglicht unter anderem die prazi-
se und effiziente Fertigung von Restaurationen aus dem nano-
keramischen Hybridmaterial Grandio disc — optimiert durch spe-
ziell validierte Fras- und Schleifstrategien auf den 5-Achs-Frasen
von Dyamach. Dabei wurde auch eine spezielle Strategie mit
dem C-Clamp-Halter entwickelt, durch die die vestibularen Zwi-
schenrdume deutlich feiner gefrast werden konnen. Dank der
abgestimmten Bearbeitungsparameter und \Werkzeuge kdnnen
Zahntechnikerinnen und Zahntechniker das volle Potenzial der
Grandio disc ausschopfen. So entstehen hochasthetische, lang-
lebige und wirtschaftlich herstellbare Versorgungen — von der
Einzelkrone bis zu groRspannigen implantatgetragenen Res-
taurationen. Als Teil der Worldmec-Gruppe steht Dyamach seit
2008 fur Innovation in der Dentaltechnik. Das Unternehmen
kombiniert jahrzehntelange Erfahrung in der Feinmechanik mit
modernster Frastechnologie. Das Ergebnis sind leistungsstar
ke Maschinen mit hochster Wiederholgenauigkeit, die den An-
spriichen digitaler Labore weltweit gerecht werden.

KULZER

MITSUI CHEMICALS GROUP

[rends

mielhhd

Ein zentrales Qualitatsmerkmal ist

der standardisierte Messdruck von

20 g (0,2 N), der - wissenschaftlich : '
validiert — fur reproduzierbare Er
gebnisse sorgt. Die flexible Sonde
reduziert das Schmerzempfinden
bei Patienten und erhéht — auch we-
gen der objektiveren Messmethode
- die Akzeptanz. Damit ist pa-on ein
wichtiger Bestandteil des digitalen
Workflows zur strukturierten, leitlini-
engerechten Parodon-
taldiagnostik.

Digitale Parodontalsonde
,pa-on”

Mit der pa-on Parodontalsonde bietet oran-
gedental eine innovative L6sung zur digita-
len Erfassung des Parodontalstatus.

Das Besondere:

Die Befundaufnah-

me kann von nur einer
Person durchgefiihrt
werden.

Die Assistenz zur Notierung der
Messwerte entféllt vollstdndig und

bedeutet einen echten Zeit-, Kosten- E
und Ubertragungsvorteil. Relevante =
Werte wie Taschentiefen und Attach- Y

mentverlust werden in einem Schritt
gemessen und vollautomatisch in
kompatible Praxissoftware wie z.B.
Dampsoft, Z1 oder Solution Uber
die hauseigene Software byzz Nxt®
Ubertragen.

impression unlimited® by Kulzer

Neu & grau: Flexitime® unlimited — nach 25 Jahren Flexitime® kommt jetzt Flexitime® unlimited in die Praxis.
Und das fesche ,,Cool Grey“ ist nicht die einzige Innovation: Mit dem neuen grauen Flexitime® unlimited werden
hochpréazise Abformungen so einfach und grenzenlos gut wie nie zuvor!

@ Véllig individuell — geeignet fiir alle Abformtechniken und Indikationen.

Q Ganz entspannt — flexible Verarbeitungszeit und kurze intraorale Abbindezeit.

4
] »
9 / @ Klar und deutlich — optimale Detailwiedergabe dank grauer (!) Materialfarbe.
@ Super einfach — miihelose Abformungen fiir ,,impression unlimited”.
:. » Bereit fiir was Neues? Am besten testen — und sofort umsteigen:

Ol
LA

kulzer.com/flexitime-unlimited | i7"
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Freihdndige
Absaugung
mit Swe-Flex

Swe-Flex ist eine praktische Absaughilfe, die Zungenschild
und Speichelsauger in einem Produkt vereint und ein ent-
spanntes Arbeiten im Mundraum erméglicht.

Swe-Flex wird einfach im Unterkiefer zwischen Zunge und
Zahnreihe positioniert, durch seine spezielle Form stabilisiert
er sich automatisch und bleibt sicher in Position. Die integrier
ten Absauglocher im verstarkten unteren Rand entfernen zu-
verlassig alle FlUssigkeiten — ganz ohne Festsaugen und ohne
stérende Gerédusche. Die Flihrung aufierhalb des Mundes ist
an die Koérperform angepasst und der dort anzubringende Sau-
ger ist keiner Handhabung im Wege. Ein weiterer Vorteil: Die
zahnarztliche Assistenz hat beide Hande frei und kann sich
ganz auf das Anreichen von Materialien oder das Anmischen
konzentrieren — ohne dass Speichel oder FlUssigkeit das Ar
beitsfeld von lingual beeintrachtigen. Selbst das Arbeiten ohne
Assistenz wird mit Swe-Flex erheblich erleichtert.

SafeMatrix Contour

SafeMatrix Contour Einwegmatrizen von Medicom bieten
eine zuverlassige und effiziente Losung bei Seitenzahn-
staltung der Restauration.

restaurationen.
1 i
Ein integrierter Drehmecha-

nismus spannt das Band sicher um den Zahn und sorgt far
einen stabilen, passgenauen Sitz. SafeMatrix™ Contour wird
anwendungsbereit und vollstandig montiert geliefert und kann
sofort eingesetzt werden. Als Einwegprodukt entfallt die zeit-
aufwandige Wiederaufbereitung von Matrizenband und Halter,
was die Praxiseffizienz erhéht und zugleich moderne Hygie-
nestandards unterstltzt. Die anwenderfreundlichen Matrizen
sind in zwei GréRen fir Molaren und Pramolaren erhaltlich.

Das Anlegen erfolgt schnell
und intuitiv. Dank des vor-
geformten Matrizenbandes
passt sich  SafeMatrix™
Contour optimal an die ap-
proximalen anatomischen
Gegebenheiten an und
erleichtert die exakte Ge-

Kulzer bringt Flexitime
unlimited auf den Markt

Das A-Silikon-Abformmaterial der nachsten
Generation ist fiir alle Abformtechniken ge-
eignet. Es vereinfacht die taglichen Arbeits-
ablaufe, indem es ein einziges, vielseitig
einsetzbares Material fiir jede klinische Si-
tuation bietet, bei der eine Prazisionsabfor-
mung erforderlich ist.

Flexitime

EHAILL S, |
i

Zahnarztpraxen verarbeiten oft eine breite Palet-
te von Abformmaterialien fir verschiedene Indi-
kationen, was zu einem erhdhten Lagerbestand,
einem hoheren Risiko von Anwendungsfehlern
und zusatzlichem Stress flir das Praxisteam fiih-
ren kann. Flexitime unlimited I6st diese Komple-
xitat auf, indem es eine zuverlassige, einfach zu
handhabende Ldsung bietet, die gleichbleiben-
de Prazision bietet — von Einzelkronen und Bri-
cken bis hin zu komplexen Implantatfallen.

Flexitime unlimited verschlankt den Workflow
mit seinem bewahrten flexiblen Zeitkonzept,
das eine flexible Verarbeitungszeit von 1:00 bis
2:30 Minuten bietet, die sich an die Komplexi-
tat des Falles anpasst. Mit anderen Worten: Ein
Material vereint sowohl die normale als auch
die schnell abbindende Variante. Eine feste int-
raorale ,Snap-Set”-Zeit von 2:30 Minuten stellt
sicher, dass das Material vollstandig ausgehar
tet ist, und sorgt fir Kontrolle, Geschwindigkeit
und Genauigkeit. Flexitime unlimited kann als
Monophase oder in Kombination mit Flow-Ma-
terialien eingesetzt werden.

Patent -

SY MBIGINI®
T ERe

*Brunello et al., 2022 | Heinrich-Heine-Universitat Dusseldorf | Clinical Oral Implants Research (COIR) | DOI: 10.1111/cIr. 14005

Patent Medical AG
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/ahnmedizinische Schienen
helfen Schnarchern

Schnarchen ist der haufigste Storfaktor im Schlafzim-
mer. Dass Zahnarzte hierfiir eine Losung haben, wissen
viele nicht.

Digitale Assistenz
auf einem neuen
Level

Schnarchen stort die Schlafqualitdét und die Beziehung
empfindlich. Laut der ,Schlafstudie 2024" der Pronova
BKK* schlafen drei von zehn Paaren in Deutschland des-
wegen getrennt. UnterkieferProtrusionsschienen (UKPS)
vom Zahnarzt reduzieren schnarchen und bringen Ruhe ins
Schlafzimmer. Praxisteams, die das Thema aktiv anspre-
chen, rennen bei vielen Patienten offene Tlren ein.
Schnarchen entsteht in den meisten Féllen durch den
Rickfall des Unterkiefers und des Zungengrunds wahrend
des Schlafes. Das verengt Atemwege, Schnarchgerdusche
entstehen. Zahnmedizinische Schienen, wie die vom Fach-
labor Orthos entwickelte , Unterkiefer-Rickfall-Verhinde-
rungsschiene” LunaSol halten den Unterkiefer leicht vorn,
so dass der Atem frei und gerauschlos fliefsen kann.
Aufgrund der Abdriicke/Scan und einer Bissnahme wird die
Schnarchschiene individuell passend im Fachlabor herge-
stellt und der Vorschub, nur so weit wie beim Patienten
notig, eingestellt. Die exklusiv von Orthos aus biokompa-
tiblem Nylon digital im SLS-Verfahren gefertigte LunaSol
Schiene ist eine medizinisch anerkannte, effektive Losung,
die auch als Alternative zur CPAP-Maske bei Apnoepatien-
ten eingesetzt wird. Die leichte, glatte Schiene tragt sich
sehr angenehm, ist extrem robust und schitzt auch bei
Bruxismus. Nur Zahnérzte oder Kieferorthopaden kénnen
diese Schiene anpassen und so manche Beziehung retten.

ORTHOS Fachlabor fiir
Kieferorthopadie GmbH & Co. KG
info@orthos.de, Tel.: +49 69 71 91 00 0

orthos.de / lunasol-orthos.de *www.pronovabkk.de/unternehmen/presse/studien/schlafen 2024.html

MIS-Implantate mit neuem Vertrieb in Osterreich

Ab dem 23. Méarz 2026 ibernimmt
Dentsply Sirona Europe exklusiv den

und eine hervorragende Betreuung

sichergestellt. Dentsply Sirona be- @

Vertrieb der MIS-Implantatsysteme  dankt sich herzlich bei Dr. Christos o —
C1, Seven und V3 in Osterreich und  Perisanidis fiir die langjahri- | Das Must-have in der Oralchirurgie & Implantologie
- - - - - - . "'———'_'-J .
I6st damit Dr. Christos Perisanidis ab.  ge gute Zusammenarbeit. - Implantmed Plus Il wird zur helfenden Hand
Anwender, die mit den — im Operationssaal. Ziel ist es, Anwender:innen

Dentsply Sirona Europe vertreibt in  Implantatsystemen  von e :_____';;,,,f i bestmdglich und effizient zu unterstiitzen —
Osterreich bereits erfolgreich die Im-  MIS arbeiten, kénnen die - . ¥ sei es bei der Implantatinsertion oder bei der
plantatsysteme Astra Tech Implant Implantate sowie die da- ¢ k‘_'::'-é? Weisheitszahnextraktion. Das Piezomed module Plus ||
System EV, DS OmniTaper, DS Pri-  zugehdrigen Komponenten . . ) ' . i T

L . ; . o wird einfach angedockt und bietet hdchste Flexibilitat.
meTaper und Ankylos sowie die re-  direkt bei Dentsply Sirona Eu- E e
generativen Ldsungen OSSIX und  rope in Wien telefonisch unter — O

4

der Telefonnummer 01 600 49 —

Symbios. Das Unternehmen verfigt — M —_ PLUS . P PLUS
Uber ein groRes Vertriebsteam mit 30 301 oder lber die E-Mail , be- — plel_o I l H ' I l Ol I[ I I ||
exzellentem fachlichem Know-how.  stellung.Austria@dentsplysirona. e

Dadurch ist ein flieRender Ubergang

com” beziehen.

module
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®) EDGEENDO

(s
EDGEPOWER

MEHR POWER FUR DIE ENDODONTIE

)
t@ S t I ‘ O t In jeder Ausgabe des dental journals lesen Sie einige
Reaktionen auf vorangegangene Testaktionen.
3M™ Clinpro™ Clear Fluorid

Die Fluoridbehandlung der
nachsten (Generation

Solventum (ehemals 3M Health Care)
hat mit Clinpro Clear Fluorid ein
innovatives, wasserbasiertes Fluoridgel
eingefiihrt.

Die Behandlung ist fiir Patienten
einerseits aufgrund von Verbesserungen
im Geschmack und Geruch
angenehmer, andererseits wirkt sich die
wasserbasierte Formulierung positiv auf
den Patientenkomfort aus.

Fiir zahnmedizinisches Fachpersonal
wird die Fluoridierung mit Clinpro
Clear Fluorid angenehmer, da das
Fluoridgel in einem einzigartigen L-Pop-
Applikationssystem erhaltlich ist.

EDGEFLOW" EDGEAPEXHP" EDGEAPEX" EDGEPACK"

Der gré8te Unterschied zu herkbmmlichen
Fluoridlacken liegt darin, dass die Formulierung von
Clinpro Clear Fluorid wasser- statt harzbasiert ist.

Dr. med. dent. Lisa Schlégl, 8055 Graz-Neuseiersberg
Vielen Dank fur die Moglichkeit, Ihre Produkte testen zu
durfen! Wir haben es an einigen Patienten ausprobiert und
nach einer 5-minltigen Einwirkzeit am Stuhl haben fast alle
Patienten eine deutliche Besserung verspdirt.

Dr.Wolfgang Schmied, 1190 Wien

Mich hat das Fluoridierungsmittel von Solventum durch
seine zuverlassige Remineralisationswirkung und einfa-
che Anwendung Uberzeugt. Ideal ist fir mich die kurze
Einwirkzeit und laut meinen Patienten der angenehme Ge-
schmack. Positiv hervorzuheben sind zudem die gleichma-
Rige Benetzung der Zahnoberflachen und die praxisfreund-
liche, gebrauchsfertige Verpackung. Ich bin gespannt, wie
die Kosten im Vergleich zu einfacheren Fluoridlacken sein
werden.

DDr. Verena Braun-Austad, 6112 Wattens

Vielen Dank fir die Ubermittlung des Produkts im
Rahmen des Testpiloten. Ich hatte mittlerweile Gele-
genheit, Solventum in meiner Ordination einzusetzen.
Insgesamt Uberzeugt das Produkt durch seine gute
Handhabung und eine effektive Wirkung im prakti-
schen Einsatz. Besonders positiv hervorzuheben sind
die gute Vertraglichkeit sowie die unkomplizierte In-
tegration in bestehende Arbeitsablaufe. Als einzigen
Kritikpunkt sehen wir das vergleichsweise hohe Auf-
kommen an Verpackungsmull. Zudem ist es bei An-
wendungen an nur ein bis zwei Zahnen bedauerlich,
dass der verbleibende Produktinhalt nicht weiterver
wendet werden kann. Nichtsdestotrotz stellt Solven-
tum aus fachlicher Sicht eine sinnvolle Erganzung far
den Ordinationsalltag dar.

Das EdgePower-Portfolio wurde so konzipiert, dass es perfekt mit
den EdgeEndo® NiTi- und Obturationslosungen harmoniert.

Hotline 05 / 9992 - 2222
info@henryschein.at
www.henryschein.at/edgeendo

Erfolg verbindet.

Exklusiv im Vertrieb von

4 HENRY SCHEIN®

DENTAL
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. Wirwollen d
Kunden mit Freude
begegnen” &

Von Chefredakteur Oliver Rohkamm

Gerl Dental expandiert von
Deutschland nach Osterreich.

Geschaftsfiihrer Michael Bstan-

dig tiber Familienunterneh-
men, Wertschatzung und den
schrittweisen Aufbau am
osterreichischen Dentalmarkt

Gerl Dental / PODCAST

) Oliver Rohkamm, dental JOURNAL

@)

PODCAST // Gerl Dental

Du erkennst das Team Gerl Dental am
Leuchten in den Augen. Es muss flir bei-
de Seiten Spal3s machen in der Zusam-
menarbeit. Auf Kundenseite genauso wie
auf Mitarbeiterseite. Denn: Wertschop-
fung kommt von Wertschétzung.

Michael Bstandig

Geschaftsfiihrer Gerl Dental Osterreich

as dental JOURNAL sprach
D mit Michael Bstandig, Ge-
schaftsfiihrer von Gerl Dental
Osterreich, iiber den Markteintritt
in Osterreich, die Philosophie des

Familienunternehmens und die
Plane fur die Zukunft.

dental JOURNAL: Herr Bstindig,
Gerl ist eine etablierte Marke in
Deutschland mit 115 Jahren Ge-
schichte. Warum kommt Gerl Den-
tal erst jetzt nach Osterreich?
Michael Bsténdig: Das hat mit der
jingeren Entwicklung des Unterneh-
mens zu tun. Mein Chef, Prof. Dr.
Richter, ist etwa zehn Jahre jlinger
als ich und musste Uberraschend
in die operative Rolle, als sein Vater
erkrankte. Sein erster Fokus lag dar
auf, Gerl in Deutschland auszubauen
und zu stabilisieren. Zudem hat Gerl
in Deutschland 200 Mitarbeiter der
Pluradent-Gruppe Ubernommen, die
zunachst integriert werden mussten.
Letztes Jahr war dann der richtige
Zeitpunkt gekommen. Der EigentU-
mer entschied, den nachsten Schritt
im deutschsprachigen Raum zu wa-
gen. Seit knapp einem Jahr sind wir
nun als eigenstandige Gerl Dental
GmbH, 100-prozentige Tochter, in Os-
terreich am Markt.

Wie sind Sie personlich zu Gerl
Dental gekommen?

Ich komme urspringlich aus der Or
thopéadie-Technik und bin tber die Me-
dizintechnik, speziell die Knochenchir
urgie, zur Dentalbranche gekommen.

Ende 2015 hatte ich die Chance, als
Quereinsteiger bei Henry Schein als
Regionalleiter zu starten. Es heil3t ja:
Einmal Dental, immer Dental — und so
ist es auch gekommen. Nach Henry
Schein fihrte mich mein Weg zu Plu-
radent, wo ich ab 2021 die Osterrei-
chische Niederlassung leitete. Als es
dort einen Eigentimerwechsel gab,
ergab sich die Moglichkeit bei Gerl
Dental und das passte perfekt.

Der osterreichische Dentalmarkt
ist nicht gerade unterversorgt. Was
macht Gerl Dental anders?

Die Grundphilosophie unterscheidet
uns wesentlich: Wir sind ein 100-pro-
zentiges Familienunternehmen ohne
Fremdkapital, keine  Aktiengesell-
schaft, kein Finanzinvestor. Das ist das
Eigentum von Dr. Richter. Was mich
besonders beeindruckt hat, war seine
klare Aussage: , Ich habe eine Verant-
wortung fir meine Mitarbeiter und
deren Familien.” Das habe ich in Uber
30 Jahren noch nie so deutlich gehort.
Diese Wertschatzung pragt unser
gesamtes Handeln, denn Wertschop-
fung kommt von Wertschatzung. Wir
stlirzen uns nicht kopflos in Projekte,
sondern bauen schrittweise auf. Wir
haben mit einem Coworking-Biiro auf
20 Quadratmetern begonnen, um erst
einmal zu definieren, was wir tatsach-
lich brauchen. Jetzt haben wir unse-
ren Standort hier in Wien-Nord, gut
mit der U-Bahn erreichbar — sowohl
far Mitarbeiter als auch fur Kunden.
Welchen konkreten Vorteil hat ein
osterreichischer Zahnarzt davon,
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dass Sie ein Familienunternehmen
sind?

Es geht um das Gesamtpaket. Unser
Ziel ist es, besonders Praxisgrinder
von Anfang an zu begleiten — vom
Studium Uber Fortbildungen in unse-
rer Akademie bis zur Beratung bei der
Praxisgrindung. Unsere Bauartab-
teilung berat, ob ein Objekt geeignet
ist, wir erstellen Plane, installieren,
montieren, servicieren technisch und
begleiten den Zahnarzt Uber seinen
gesamten Jahreszyklus mit allen be-
notigten Materialien.

Preislich sind wir sehr gut positioniert,
aber wir sind kein Dental-Diskounter.
Mit der Dental-Union haben wir einen
starken Partner im Materialbereich —
wir sind dort groRter Partner in Oster
reich. Die Prozesse laufen mittlerwei-
le tadellos, sowohl bei der Lieferung
als auch im Reklamationsablauf.

Sie haben aktuell einen Standort in
Wien Seestadt. Wie sehen lhre Aus-
bauplane aus?

Wir wollen auf jeden Fall weitere
Standorte aufbauen. Darliber hinaus
planen wir Standorte in den Bundes-
ldndern — Salzburg, Tirol, Vorarlberg,
Oberosterreich, die Steiermark. Unser
Ziel sind Standorte in den nachsten
ein bis zwei Jahren.

Wie lauft die Materialversorgung?
Das Material kommt aus unserem
zentralen Lager in Deutschland, das
auch unsere deutschen Standorte
beliefert. Der Vorteil: Wir kdnnen sehr
schnell liefern, die Ware ist in der Re-
gel am nachsten Tag da. In Ausnah-
mefallen kommt die Ware auch mal
spater, aber das ist die Ausnahme.
Wichtig ist uns, dass die Prozesse
funktionieren und der Kunde sich da-
rauf verlassen kann.

Sie haben iber 100.000 Artikel im
Onlineshop. Wie helfen Sie Zahn-
arzten, in dieser Vielfalt das Richti-
ge zu finden?

Oft ist es so, dass der Zahnarzt auf-
grund seiner Ausbildung an einer Kli-
nik oder in einer anderen Organisation
das Material bereits kennt und gezielt
danach sucht. Wir vertreten sehr breit
viele Industriepartner. In wenigen
Wochen werden wir mit einem neu-
en Onlineshop starten, der im Hin-
tergrund deutlich verbessert ist — mit
Kl-Untersttutzung. Wenn ich dort zum
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Beispiel ,,Handschuhe” eingebe, fahrt
ein enormes Portfolio auf: verschiede-
ne Hersteller, GroRen, Ausfihrungen,
Farben. Damit erklaren sich auch die
100.000 Artikel. Die Kl hilft dann, das
richtige Produkt zu finden, je mehr In-
formationen sie bekommt.

Das heif3t, auch bei lhnen geht die
Tendenz klar zum Onlinegeschéft?
Absolut. Das ist einTrend, den wir alle
auch im Privatleben erleben. In Os-
terreich war der personliche Kontakt
lange wichtig, aber durch die Pande-
mie haben wir gelernt, vieles selbst
vor dem Computer zu erledigen. Die
junge Generation, die nachkommt,
macht das ohnehin automatisch.
Aber es ist auch eine wirtschaftliche
Notwendigkeit: Gerade beim Material
werden die Spannen immer kleiner.
Durch das Online-Geschaft, durch den
Preisdruck, auch durch Vergleichsplatt-
formen, lasst es immer weniger zu,
dass wie friher jemand persdnlich
vorbeikommt, sich mit dem Bestell-
block eine Stunde hinsetzt und ge-
meinsam den Kasten durchschaut.
Fir diese Dienstleistung misste man
eigentlich separat etwas berechnen.

Die Macher hinter Gerl Dental Osterreich: Geschéftsfiihrer Michael Bsténdig (links)
und Prokurist Franz Banhofer.

Es ist wie im stationdren Elektro-
nikhandel: Der Online-Preis ist ein
Online-Preis, der gilt auch nur, wenn
man sich selbst einloggt. Das wird
Uber kurz oder lang so kommen. Das
Materialgeschaft macht dann die Or
dination direkt selbst. Wir helfen na-
turlich gerne dabei, die Mitarbeiter
einzuschulen, Bestelllisten anzulegen
und den Einstieg zu erleichtern.

Sie sprechen von der Dental-Union
als Partner. Wie sieht diese Koope-
ration konkret aus?

Die Dental-Union hat sich auf Han-
delswaren spezialisiert und diese

Gerl Dental // PODCAST

Sparte professionalisiert — das ist ihre
Kernkompetenz. Wir sind dort grof3ter
Partner in Osterreich und haben sehr
effiziente Prozesse etabliert. Unsere
Kooperation  funktioniert hervorra-
gend, sowohl bei der Belieferung als
auch bei Reklamationen. Die Kunden
profitieren von schnellen Lieferzeiten
und reibungslosen Ablaufen.

Sie haben vorhin die BAUART-Ab-
teilung erwahnt. Was genau ver-
birgt sich dahinter?

BAUART ist unsere Planungsabtei-
lung - bei anderen Unternehmen
heillt das einfach Planungsabteilung,
bei uns tragt sie diesen Namen. Was
die alles leisten, kann man sehr schon
in unserem Online-Lookbook sehen,
wo auch fertige Konzepte prasentiert
werden. Die BAUART Ubernimmt auf
Wunsch wirklich alles von A bis Z: Wir
haben zum Beispiel unser eigenes
Biro hier edelroh Gbernommen - also
Decke, Boden und dazwischen nichts.
Wir haben hier alles selbst geplant:
Welcher Boden reinkommt, wie die
Decke gestaltet wird, die Zwischen-
wande, den gesamten Installations-
plan. In Deutschland sind wir in dieser
Abteilung aktuell mit 18 Mitarbeitern
sehr gut besetzt und nutzen diese
Kompetenz fiir Osterreich.

Das heil3t, Sie begleiten Praxisgriin-
der wirklich vom ersten Schritt an?
Genau. Wir starten bereits mit Praxis-
grinderkursen Uber unsere Gerl Aka-
demie, die wir auch in Osterreich auf-
bauen werden. Wir beraten frihzeitig,
vernetzen, starken einzelne Bereiche
vom Know-how her und nehmen
den Grindern Dinge ab, die sie nicht
selbst machen wollen.

In Deutschland sind wir sehr breit

Gerade beim Material werden die
Spannen immer kleiner. Der Online-
Preisdruck lasst es immer weniger zu,
dass wie friiher jemand mit dem Be-
stellblock kommt und sich eine Stunde
hinsetzt.

Michael Bsténdig .
Geschéftsfiihrer Gerl Dental Osterreich
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Abheben in die neue

First Class
Propnhy

Exklusiv bei
GERL. inkl. Cart
zum Frithbucher
Preis

MACHINE

Live on Tour
Airshow-Termine online

>

Art. Nr. 296055

€ 7.990,-

WOODPECKER

Airshow-Termine online
Jetzt einchecken




18 dental JOURNAL ==01/26

Die digitale Workflow ist einer der Schwerpunkte von Gerl Dental und die

deutsche Firma vhf einer der Partner.

aufgestellt: von der Akademie Uber
die BAUART mit der kompletten Be-
ratung und Planung, Uber Technik, Ein-
richtung und Support bis hin zu einer
eigenen |T-Abteilung, die die komplet-
te Hard- und Softwarevernetzung der
Ordination Ubernimmt — das gesamte
Sicherheitspaket drumherum. Wir ge-
hen sogar noch weiter: In Deutsch-
land gibt es eine Marketingabteilung,
die die Offentlichkeitsarbeit fiir Ordi-
nationen Ubernimmt, und sogar eine
Immobilien- und Personalborse fir die
Dentalbranche.

Wird dieses Rundum-Service auch
in Osterreich kommen?

Das ist der Plan. Momentan arbeiten
wir mit Kooperationspartnern, aber
wir werden diese Services schrittwei-
se auch in Osterreich ausbauen. Fur
die BAUART-Abteilung haben wir hier
im neuen Blro bereits raumlich vorge-
sorgt. Es ist nur eine Frage der Zeit.
Was sind lhre Ziele fiir die nachsten
Jahre?

Wir wollen nicht unbedingt auf Platz
eins oder zwei sein. Unser Ziel ist
es, das zu transportieren, womit wir
begonnen haben. Ich behaupte: Man
erkennt das Team Gerl am Leuchten
in den Augen. Die Zusammenarbeit

muss flr beide Seiten Spall machen
— auf Kundenseite genauso wie auf
Mitarbeiterseite. Du bist nur wirklich
gut, wenn es dir auch langfristig Spaf3
macht.

Was macht fiir Sie personlich eine
gute Partnerschaft zwischen Depot
und Zahnarzt aus?

Fachlich gut geschulte Mitarbeiter
sind eine Grundvoraussetzung. Ge-
nauso wichtig ist die Kommunikation
— dass meine Leute sich auszudri-
cken wissen und auch zuhoéren kon-
nen. Ich habe oft erlebt, dass Leute
etwas von sich geben, das ganz an-
ders ankommt, weil sie nicht darlber
nachdenken, wie das beim anderen
ankommt.

Mir ist wichtig, wirklich zuzuhoren:
Was will der Kunde? Nicht von vorn-
herein zu sagen, was wir glauben,
dass er will, sondern erst einmal zu
erortern, was seine Ansprliche an Ma-
terial, an Technik sind. Wohin soll die
Reise fur ihn gehen? Da ist noch viel
Luft nach oben.

Wo kann man Sie 2026 erleben?
Auf jeden Fall auf der WID! Wir wer-
den dort mit besonderen Angeboten
prasent sein. Es lohnt sich, bei unse-
rem Stand vorbeizuschauen.

Gerl Dental // PODCAST

Herr Bstandig, vielen Dank fir das
Gesprach!

dent
JOI

Hier finden Sie den Podcast
in voller Lange auf Spotify
bzw. Apple Podcast:

8. & 9. MAI
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www.wid.dental




20 dental JOURNAL ==01/26 Zirkonzahn // PODCAST PODCAST // Zirkonzahn dentalJournaL 21

Enrico Steger im dental JOURNAL
Podcast Interview. Horen Sie das
komplette Interview auf Spotify
oder Apple Podcasts.

Investiere und bereite dich vor,
um fir jede Situation gewappnet
zu sein.

Enrico Steger
CEO Zirkonzahn

Neu: Podcasts. Kompakt im dental JOURNAL, im Podcast in voller Ldnge e

Die Zirkon-Revolution In
der Dentalprothetik

Von der Hochprazisionsfrase zur Altenpflege: Zirkonzahn CEO Enrico
Steger wagt den Sprung in die abnehmbare Prothetik — und kiindigt erst-
mals o6ffentlich den Kauf eines Implantatsystems an. Aus dem Spezialma-
schinenbauer wird ein Komplettanbieter.

Von Chefredakteur Oliver Rohkamm

tdtirol, Gais — In den Werks-
S hallen von Zirkonzahn, ver-

steckt in einem beschaulichen
Alpental, vollzieht sich eine kleine
Revolution. Hier, wo Hochleis-
tungsfrasen aus Zirkonoxid milli-
meterprazise Kronen und Briicken
produzieren und Frasmaschinen
gefertigt werden, richtet sich der
Blick neuerdings auf eine ganz an-
dere Patientengruppe: pflegebe-
durftige Senioren, Implantattrager
mit nachlassiger Mundhygiene, der
groRBe Markt der abnehmbaren Pro-
thetik.

Wir begeben uns auf das Eis der ab-
nehmbaren Prothetik; raumt Firmen-
griinder Enrico Steger, genannt Heini,
ein. Ein ungewohnlicher Schritt fir ein
Unternehmen, das sich bisher konse-
quent auf festsitzenden, verschraub-
ten Zahnersatz konzentriert hat. Doch
die Strategie dahinter ist bestechend
einfach: Zirkonzahn will vom Premi-
umanbieter zum Komplettausstatter
werden.

Die Geburtsstunde einer
Innovation

Die Geschichte des ZircoLoc nimmt
ihren Anfang nicht in den Entwick-
lungslaboren von Zirkonzahn, sondern
in den Werkstatten des ZTM Ottmar
Siegele und des Zahnarztes Dr. Tho-
mas Jehle. Jahrelang haderten die
beiden mit herkdmmlichen Locator
Systemen auf Titan- oder Metallbasis.
Das Kernproblem: Abrieb. Obwohl
nur Kunststoff Gber Metall gleitet, ver
schleiRen die Verbindungselemente
Uberraschend schnell. Die Tuftler ent-
wickelten ihre eigene Lésung — aus
Zirkonoxid — und kamen damit ausge-

rechnet zu jenem Mann, der dieses
Material in der Zahnmedizin etabliert
hatte: Enrico Steger.

Die technologische Uberle-
genheit

Was Steger sofort erkannte: Die phy-
sikalischen Eigenschaften sprechen
eine klare Sprache. Mit einer Vickers-
harte von 1.200 bis 1.400 gehort Zir
konoxid zu den héartesten verfligbaren
Werkstoffen. Wahrend Titan-Loca-
toren sich abradieren, behalt Zirkon
seine Form - theoretisch Uber Jahr
zehnte. Doch die Harte allein gentgt
nicht. Der eigentliche technologische
Durchbruch liegt in der Prézision der
Fertigung. Zirkonzahn setzt einen
.ganz teuren Laser” ein, wie Steger
augenzwinkernd formuliert. Die ma-
schinelle Bearbeitung garantiert repe-
titive Qualitdt mit hundertprozentiger
Toleranzgenauigkeit. ,Alle anderen
beilen sich die Zdhne daran aus’
freut sich der Unternehmer. Der Laser
ermdglicht zudem eine Oberflachen-
glte, die ihresgleichen sucht — hoch-
glanzpoliert reduziert das Material den
Verschlei’ der Kunststoffmatrizen auf
ein Minimum.

Die Bombe: Zirkonzahn kauft
Implantatsystem

Im exklusiven dental JOURNAL Pod-
cast ldsst Steger dann beildufig eine
Information fallen, die aufhorchen
lasst: ,Wir haben eine ganz, ganz,
ganz kleine Implantatfirma gekauft.”
Die erste Offentliche Ankindigung
einer Akquisition, die Zirkonzahns
Strategie vervollstdndigt. Stegers
Argumentation ist bestechend prag-
matisch: , Ein Implantat ist ein Dubel.

Wie der Fischerdiibel. Der braucht
nicht verédndert werden.” Das wahre
Geheimnis liege in der Verbindung,
im Aufbau, in der Prothetik. , Wir ram-
men vier Pfeiler in die Erde hinein,
die werden nicht kaputtgehen. Aber
was ich oben driiberstelle, da sitzt die
Schwierigkeit."

Diese Philosophie — vom Uberbau
her zu denken, nicht vom Fundament
— ist ungewohnlich in einer Branche,
in der Hunderte Implantatsysteme
um Marktanteile kdmpfen. Doch sie
passt perfekt zu Zirkonzahns vertika-
ler Integration. Seine Ldsung flr das
Abformungsproblem: spezielle White
Metal Scanmarker Arch, die den
Intraoral-Scan préazisieren. Die Emp-
fehlung: drei Scans anfertigen und
im Labor Ubereinanderlegen. ,Die
zwel, die sich decken, die stimmen."
Qualitatskontrolle durch Redundanz
— typisch Ingenieur. Mit eigenem Im-
plantat, eigenem Locator, eigenen
Aufbauten und eigener Prothetik kon-
trolliert das Unternehmen kinftig die
gesamte Wertschopfungskette — von
der Schraube im Kieferknochen bis

Enrico Steger im Podcastinterview mit Markus
Pump, der auch immer wieder als Interviewer
fiir das dental JOURNAL unterwegs ist.
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zur finalen Keramikkrone. Aus dem
Spezialmaschinenbauer wird ein Sys-
temanbieter.

Das System: Intelligenz im
Detail

ZircoLoc ist mehr als ein abriebfester
Verbindungskopf. Die Locator-Képfe
sind in unterschiedlichen Winkeln (0
bis 20°) verfligbar — durch Rotation
vor dem Verkleben lassen sich auch
schiefe Implantate parallelisieren. Un-
terschiedliche Gingivahdhen gewahr
leisten einheitliche Positionierung.
Und die hochglanzpolierte Zirkono-
berflache ist nicht nur verschlei3fest,
sondern auch biologisch Uberlegen:
Das Material ist extrem zahnfleisch-
freundlich, Plaque haftet kaum. , Die
Plaque 6st sich ganz leicht vom Zir-
kon' erklart Steger. Ein enormer Vor-
teil bei jener Patientengruppe, flr die
das System primar gedacht ist.

Die Zielgruppe? GroRer als
gedacht

In Deutschland leben Uber 4 Millio-
nen Pflegebedirftige, Tendenz stark
steigend. , Alterskaries ist ein Riesen-
problem’/ konstatiert Steger nlichtern.
Wenn Patienten nicht mehr selbst
putzen koénnen, wird festsitzender
Zahnersatz zur Katastrophe. Die Lo-
cator-Losung erlaubt dem Pflegeper
sonal, die Prothese zu entnehmen,
zu reinigen und wieder einzusetzen.
Der Patient hat ,,immer ein Maul vol-
ler Zéhne" — und die Wrde bleibt ge-
wahrt. Besonders clever ist Stegers
Analogie vom , Schuh zum Pantof-
fel": Ein Patient kann mit 50 Jahren
festsitzenden Zahnersatz tragen. Bei
nachlassender Mundhygiene werden
die Kronen ausgeschraubt, Locatoren
aufgesetzt und eine herausnehmbare
Prothese eingegliedert. Diese Flexibi-
litdt ist nicht nur patientenfreundlich,
sondern auch betriebswirtschaftlich
klug — sie bindet den Kunden (ber
Jahrzehnte an das System.

Strategische Dimension

Ein kritischer Erfolgsfaktor: Die Ma-
trizen des ZircoLoc sind kompatibel
mit gangigen Mitbewerber-Systemen.

Diese Offenheit senkt die Einstiegs-
hdrden — und ist das Gegenteil jener
Closed-Shop-Strategien, mit denen
sich manche Hersteller ins Abseits
manovriert haben. Mit dem ZircolLoc
und der Akquisition vollzieht Zirkon-
zahn einen strategischen Quanten-
sprung. Ein klassischer Plattform-An-
satz: Wer einmal im System ist, bleibt
im System.

Doch Steger denkt weiter. Sein ei-
gentliches  Ziel:  Wissenstransfer.
.Ich habe ganz tolle Kursprogramme
entwickelt’ erzahlt er. Junge Zahn-
techniker und Zahnarzte sollen die
Kreativitat erlernen, die Technologie
weiterzuentwickeln. ,, Mein Wunsch
wadre, dass Zirkonzahn in 100 Jahren
immer noch da ist.”

Unternehmensphilosophie als
Wettbewerbsvorteil

. Quartalszahlen sind eigentlich nur
eine Plage’ sagt Steger erstaunlich
offen. Er brauche nicht viel Geld -
.das habe ich schon gespart' Was
er brauche, sei ,die Arbeit und die
Méglichkeit zu erschaffen' Diese Hal-
tung mag naiv klingen in einer Welt, in
der Private Equity die Medizintechnik
durchdrungen hat. Doch sie ermog-
licht Investitionen, deren ROl sich erst
in Jahren zeigt. Stegers Motto: , In-
vestiere und bereite dich vor, um fir
jede Situation gewappnet zu sein.
Der Markt fir Implantatsysteme
wachst global um etwa 7 Prozent jahr-
lich und soll bis 2030 Uber 6 Milliarden
Dollar erreichen. Die Wettbewerber
heiRen Straumann, Nobel Biocare,
Dentsply Sirona. Mit der Akquisition
schlielt Zirkonzahn die letzte Llcke
im Portfolio — mit einem entscheiden-
den Unterschied: Das Unternehmen
kontrolliert die gesamte Wertschop-
fungskette des Materials Zirkonoxid.
Von der Rohstoffverarbeitung tber die
Frasmaschinen bis zum Endprodukt.
Diese doppelte vertikale Integration
ist in der fragmentierten Dentalbran-
che selten — und wertvoll.

Der lange Atem des Mittel-
stands

ZircoLoc ist mehr als ein Pro-
duktlaunch. Zusammen mit der Akqui-

Zirkonzahn // PODCAST

sition markiert er einen Wendepunkt:
Zirkonzahn wird vom hochspezialisier
ten Maschinenbauer zum vertikal inte-
grierten Systemanbieter. Stegers un-
konventioneller Ansatz mag Puristen
schockieren. Doch er ist konsequent:
Warum die hundertste Titanschraube
entwickeln, wenn das eigentliche Pro-
blem in der Verbindung liegt? Diese
Pragmatik, kombiniert mit der Bereit-
schaft zu kostspieligen Investitionen
und der Akquisition komplementarer
Expertise, unterscheidet Zirkonzahn
von vielen Wettbewerbern.
Zirkonzahn spielt nicht das Quartals-
spiel der Bodrse, sondern denkt in
Dekaden. In einer alternden Gesell-
schaft, in der Anspriche an Asthetik
und Funktionalitdt steigen, kdénnte
die Kombination aus ZircoLoc und
eigenem Implantatsystem zum Stan-
dardprodukt werden. Die Weichen
sind gestellt. Jetzt muss noch der
Markt folgen. In hundert Jahren wird
vielleicht niemand mehr wissen, wer
die meisten Quartalszahlen optimiert
hat. Aber vielleicht erinnert man sich
an den Mann aus Gais, der verstand,
dass langfristig gute Arbeit immer
mehr zahlt als gute Quartalszahlen.

Hier finden Sie den Podcast
in voller Ldnge auf Spotify
bzw. Apple Podcast:
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Pressemitteilung

Patent// IMPLANTOLOGIE

Symbionic Teeth: Zahnersatz
mit Schutzbarriere

Symbionic Teeth sind der Zahnersatz der neuesten Generation. Sie erzeugen eine mukosale
Schutzbarriere gegen Plaque und Bakterien nach Vorbild des natiirlichen Zahns. Langzeitstu-
dien zufolge konnen dadurch Nebenwirkungen wie Mukositis und Periimplantitis deutlich

reduziert respektive ganzlich vermieden werden." 2 Dies ermaglicht erstmals stabile astheti-
sche Resultate von festsitzenden Versorgungen.’

Abb. 1: Rasterelektronenmik-
roskopische Aufnahme zeigt
das Verwachsen von oralem

Abb. 2: Histologischer Querschnitt
zeigt den Verbund zwischen Saume-
pithel (JE) und Halsbereich eines Pa-

Neues Level an klinischen
Moglichkeiten

Die mukosale Schutzbarriere schirmt
das Gewebe vor Plaguemigration und
Krankheitserregern wie Bakterien ab
(Abb. 2). Dadurch kénnen Zahnersatz-
spezialisten die Gewebegesundheit
bei ihren Patienten erhalten und die fur
Zahnimplantate typischen Nebenwir
kungen (43% Mukositis und 22% Peri-
implantitis; Abb. 3%) deutlich reduzieren
respektive ganzlich vermeiden.’ 2 Dies
ermoglicht langfristig stabile &dstheti-

IMPLANTOLOGIE // Patent

dental JOURNAL

Abb. 3: Patent™ Symbionic Teeth erzeugen eine mukosale Schutzbarriere gegen Plaque
und Bakterien nach Vorbild des natlirlichen Zahns. Das ermdglicht Zahnersatz, der auf
Augenhdéhe mit natliirlichen Zdhnen performt (© Patent Medical).

QUELLEN

Brunello G, Rauch N, Becker K, Haki-
mi AR, Schwarz F, Becker J. Two-piece

zirconia implants in the posterior man-

dible and maxilla: A cohort study with
a follow-up period of 9 years. Clin Oral

25

sche Resultate.! o

Weichgewebe mit dem Halsbe-
reich eines Patent™ Symbionic

tent™ Symbionic Tooth (links), welcher
verhindert, dass Plaque und Zahnstein

Implants Res. 2022;33(12):1233-1244.
doi:10.1111/clr.140055.

Tooth (© Dr. Roland Glauser).

atiirliche Zahne sind im

Weichgewebe von einer

Schutzbarriere umgeben.
Sie verhindert, dass Plaque und
Bakterien in das umliegende Ge-
webe eindringen. Fiir die dentale
Gesundheit ist sie somit von ent-
scheidender Bedeutung. Mit dem
Verlusts eines Zahns geht auch
dessen Schutzbarriere verloren.
Kein Zahnimplantat kann Stand
heute die Funktion dieser Barriere
wiederherstellen.

in das Gewebe eindringen.

Mukosale Schutzbarriere

Mit Symbionic Teeth ist dies erstmals
moglich. Symbionic Teeth erzeugen
eine mukosale Schutzbarriere nach
Vorbild des naturlichen Zahns. Vor
aussetzung fir das Entstehen einer
mukosalen Schutzbarriere ist das Ver
wachsen von oralem Weichgewebe
mit dem Halsbereich eines Symbionic
Tooth. Dieser Vorgang konnte bei Sym-
bionic Teeth der Marke Patent™ erst-
mals Uberhaupt flr eine Zahnersatz-
|[6sung nachgewiesen werden (Abb.
1).3-6 Damit stellen Symbionic Teeth
die konsequente Weiterentwicklung
von Zahnimplantaten dar.

Einzigartiger Medical Value
dank mukosaler Schutzbarri-
ere

e Mukosale Schutzbarriere verhin-
dert Plaquemigration entlang des
Patent™ Halsbereichs tief in die
Gewebe (Abb. 2).%*

e Patent™ Symbionic Teeth zeigen
nach 9 Jahren durchschn. Sondie-
rungstiefe von 3 mm (entspricht
dem Benchmark eines gesunden
natdrlichen Zahns; Abb. 4)."

e Patent™ Symbionic Teeth zeigen
nach 9 Jahren durchschn. Mukosa-
rezession von 0.1 mm und damit
langfristig stabile Asthetik.1

e [angzeitstudien berichten niedrige
Raten von Mukositis und keine Pe-
riimplantitis — selbst bei Patienten
mit Risikofaktoren.?

&

. Fols

Abb. 4: Ein (iberkronter Patent™ Symbionic Tooth nach 4.5 Jahren: Die
maximale Sondierungstiefe von 3 mm entspricht dem physiologischen
Zustand eines gesunden natlirlichen Zahns (© Dr. Roland Glauser).

Zahnersatz der neuesten
Generation

Symbionic Teeth sind der Zahnersatz
der neuesten Generation. Sie erzeu-
gen eine mukosale Schutzbarriere,
welche das Gewebe vor Plaguemigra-
tion und Bakterien abschirmt. Dieser
medizinische Durchbruch ermdglicht
Zahnersatz, der auf Augenhdéhe mit na-
tlrlichen Zahnen performt.

Weitere Informationen finden Sie
auf www.mypatent.com

Kontakt

Patent Medical AG
Churerstrasse 66

8852 Altendorf, Schweiz
info@mypatent.com
www.mypatent.com

§ Glauser
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(Qualitadt und Mitarbeiter sind
das Fundament”

Dr. Andreas Penn // REPORT

Dr. Andreas Penn tuber den Weg von der Einzelpraxis zur modernen Zahnklinik in Leoben

Von Chefredakteur Oliver Rohkamm

REPORT // Interview

dental JOURNAL im Ge-
D sprach mit Dr. Andreas Penn,

Griinder der Zahnklinik Le-
oben. Uber seinen Werdegang, die
Entwicklung von der klassischen
Einzelpraxis zur modernen Klinik-
struktur, rechtliche Herausforde-
rungen und seine Vision fir die Zu-
kunft der Zahnmedizin.

Herr Dr. Penn, Sie haben keine me-
dizinische Familientradition - was
hat Sie dennoch zur Zahnmedizin
gefiihrt?

Tatsachlich bin ich da wohl eher ein
Unikum. Ich komme aus einer Wirt-
schafts- und Technikerfamilie — mein
Vater war im Kraftwerksbau tatig. Das
Feinmotorische hat mich schon im-
mer fasziniert, und durch den familia-
ren Hintergrund hatte ich frih Bezug
zur Technik, aber auch zu Softskills
wie Mitarbeitendenmanagement. In
meiner Jugend wurde mir klar: Zahn-
arzt, das wirde mir gefallen. Ich hatte
zum Glick einen sehr guten Zahnarzt,
und bereits am ersten Tag an der Uni
wusste ich: Das ist meine Berufung.

Nach dem Studium ging es also di-
rekt in die Selbststandigkeit?
Zunachst habe ich mich bei einem Kol-
legen als Wahlarzt eingemietet und
dort auch im Rahmen von Vertretun-
gen mitgearbeitet. Die Patientenver
teilung war jedoch problematisch, und
ich fUhlte mich auf Dauer nicht wohl.
Ich wollte mich selbst verwirklichen
und mein eigenes Konzept umsetzen.
Die Selbststandigkeit war nicht meine
erste Wahl — mir ging es in erster Linie
darum, Zahnarzt zu sein und patiente-
norientierte Medizin zu leben. Aus der
Situation heraus war sie letztlich die
logische Konsequenz. Nach den klas-
sischen Wanderjahren habe ich dann
sehr schnell die Entscheidung getrof-
fen, in meiner Heimatgemeinde Le-
oben eine eigene Praxis zu grinden.
Innerhalb von vier Monaten haben
meine Familie und ich eine Praxis auf-
gebaut, die sich bis heute sukzessive
weiterentwickelt hat.

Eine gut laufende Einzelpraxis —
das ist normalerweise das Ziel vie-
ler Zahnarzt:innen. Wann kam bei
lhnen der Wunsch, daraus mehr zu
machen?

Dieser Gedanke kam sehr friih. Wah-
rend meiner Zeit auf Mallorca, wo
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Ich habe groBen Respekt vor den Kollegen,
die jedenTag 60, 70, 80 Leute behandeln
und dann noch die Verwaltungsaufgaben
meistern. Das ist fiir mich nicht vorstell-
bar. Ich méchte nicht nur Lécher stopfen,
sondern die Patienten ganzheitlich betreuen

—-von A bis Z

Dr. Andreas Penn

Geschéftsfiihrer Zahnzentrum Leoben

angestellte Zahnérzt:innen die Regel
sind, habe ich erfahren, dass viele
Kolleg:innen diese Form der Berufs-
auslbung ausdrlcklich  wlnschen.
Als ich nach Leoben zurlickkam, war
far mich klar: Ich mochte etwas Gro-
Reres aufbauen — nicht, um mir ein
Denkmal zu setzen, sondern um die
Patient:innen bestmdglich betreuen
zu kénnen. Ich habe groRen Respekt
vor den Kolleg:innen, die Tag fur Tag
60, 70 oder sogar 100 Patient:innen
behandeln — die alten ,Haudegen’
wie ich sie liebevoll und respektvoll
mit einem Augenzwinkern nenne. 30
Jahre lang so zu arbeiten, das geht flr
mich personlich schlichtweg nicht.

Es geht lhnen also um eine ganz-
heitliche Betreuung?

Genau. Ich mochte nicht nur ,, Locher
stopfen” — bildlich gesprochen. Mir
geht es um eine umfassende Betreu-
ung von A bis Z, um echte Sanierung
im Sinne der Patientengesundheit.
Das ist ein zeitliches Problem: Ab
einer gewissen Patientenzahl leidet
entweder die Qualitat, oder man be-
treut weniger Menschen. Ich wollte
beides — Qualitdt und trotzdem nie-
manden abweisen — und das geht nur
mit einem exzellenten Team.

Sie haben sich fiir eine GmbH ent-
schieden, nicht fiir eine Gruppen-
praxis. Warum dieser Weg?

Mir ging es darum, eine saubere
und faire Lésung fur alle zu schaffen
— vor allem flr die mitarbeitenden
Arztiinnen. In der GmbH kénnen wir
klare Rahmenbedingungen bieten, mit
allen Vorteilen, die in der Privatwirt-
schaft selbstversténdlich sind, vom
13. und 14. Gehalt bis zur Pendlerpau-
schale. Gleichzeitig entstehen klare
Strukturen: Angestellte Arztiinnen

kdénnen sich auf ihre medizinische
Arbeit konzentrieren, wahrend die un-
ternehmerischen Aufgaben Ubernom-
men werden. Das schafft Transparenz
— fUr Patient:innen, fir das Team und
auch fir mich. Das ist nur in einer
GmbH umsetzbar. Nicht zuletzt wird
die Qualitat flr Patient:innen durch
diese Form auf ein neues Level ge-
hoben, da wir als Krankenanstalt alle
Standards einer ebensolchen erflllen
mussen, dhnlich wie im LKH.

Gab es rechtliche Hiirden bei der
Griindung einer zahnarztlichen
GmbH?

Ja, zum Start des Projekts war mir
bewusst, dass ich mich in einer Vorrei-
terrolle bewege und nicht ausschlief3-
lich auf Wohlwollen stofsen wirde. Es
gab anfdngliche Vorbehalte seitens
der Kammer, und wir mussten recht-
liche Fragen intensiv klaren. Letztlich
erkannte die Kammer, dass das Mo-
dell zukunftsfahig ist, vom Bund un-
terstltzt wird und den Patient:innen
zugutekommt. Ruckblickend hat sich
der Aufwand absolut gelohnt.

Wenn Dr. Andreas Penn nicht gerade mit Pa-
tienten beschiftigt ist, liest er auch gerne das
dental JOURNAL.
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Sie haben aktuell 13 Mitarbeiter.
Wie gewinnen und halten Sie gutes
Personal in einer kleineren Stadt
wie Leoben?

Das ist tatsachlich eine Herausforde-
rung. Wir bieten Uberdurchschnittli-
che Bezahlung, flexible Arbeitszeiten
und ein modernes Umfeld - aber
was uns wirklich auszeichnet, ist das
wertschatzende, familidre Miteinan-
der. Viele meiner Lehrlinge streben
.Lehre mit Matura” an, woriber ich
mich sehr freue. Solche Dinge sind
eine Herzensangelegenheit fir mich
Ich betrachte meine Mitarbeitenden
als Partner:innen auf Augenhdéhe und
unterstltze sie auch in besonderen
Lebenslagen. Es ist mir wichtig, dass
sie sich jeder wertgeschatzt und gut
aufgehoben flhlt.

Welche Fachbereiche decken Sie in
der Klinik ab?

Wir haben uns neben der allgemeinen
Zahnheilkunde auf zahnarztliche Chir
urgie, Prothetik und Kieferorthopadie
spezialisiert. Jede:r kann sich auf sein
Fachgebiet konzentrieren. Das er
moglicht uns, fast alle Behandlungen
unter einem Dach anzubieten. FUir
die Patient:innen bedeutet das kurze
Wege und eine koordinierte Behand-
lung aus einer Hand mit denselben
Qualitatsstandards.

Gibt es Grenzen fiir das weitere
Wachstum?

Wir sind aktuell sehr gut aufgestellt,
dennoch wirde ein moderater Zu-
wachs an Personal unseren Alltag
deutlich erleichtern. Viele Kolleg:innen
nehmen  derzeit keine  neuen
Patient:innen mehr auf, Wartezeiten
von mehreren Monaten sind inzwi-
schen normal. Deshalb wéchst un-
ser Einzugsgebiet kontinuierlich und
reicht vom Semmering bis ins obere
Ennstal. Mein Vater sagt immer: ,,Man
waéchst, bis man schlechter wird.” Ich
will kein zwolfstéckiges Gebdude bau-
en —mir geht es um Qualitat, nicht um
Quantitdt um jeden Preis.

Wie sehen Sie die Zukunft der
zahnarztlichen Versorgung in Os-
terreich?

Die klassische Einzelpraxis wird es
weiterhin geben und hat nach wie vor
absolut ihre Berechtigung. Gleichzei-
tig wollen viele junge Zahnarzt:innen
heute lieber ihr Fach austben, statt
die alleinige unternehmerische Ver
antwortung zu tragen — vollig legitim,
nicht zuletzt, weil die Blrokratie in den
letzten Jahren merklich zugenommen
hat. Ich denke daher, dass wir mehr
Klinikstrukturen sehen werden. Unter
Gesundheitsminister Rauch hat die
Politik hierfir bereits ein Fundament

Dr. Andreas Penn // REPORT

gelegt. Meiner Wahrnehmung nach
ist das gerade fir die flachendecken-
de Versorgung der Bevolkerung uner
lasslich, insbesondere aufderhalb der
Ballungszentren.

Was wiirden Sie Kolleg:innen ra-
ten, die mit dem Gedanken spielen,
eine Klinik zu griinden?

Erstens: Holt euch gute rechtliche und
steuerliche Beratung — die Strukturen
muUssen sauber sein.

Zweitens: Investiert in eure Mitarbei-
tenden, sie sind das Fundament eures
Erfolgs.

Drittens: Bleibt eurem medizinischen
Anspruch treu. Es geht nicht darum,
mdglichst viele Patient:innen durchzu-
boxen, sondern darum, gute Zahnme-
dizin zu leisten.

Viertens: Habt Geduld — Rom wurde
auch nicht an einem Tag erbaut. Wir
haben Jahre gebraucht, um dorthin zu
kommen, wo wir heute stehen.

Und wenn euch das zu aufwendig
erscheint: Kommt einfach zu mir ins
Team! (lacht).

Hier finden Sie den Podcast
in voller Ldnge auf Spotify
bzw. Apple Podcast:

Asthetik mit System -

Komposite von
TOKUYAMA

Spezialisten & Alleskénner:

Die ESTELITE-Familie - ein einzigartiges
System fiir die moderne Fillungstherapie
basierend auf spharischen Flillkorpern.

durch verschiedenste Viskositaten

Hohe Belastbarkeit

Schnelle Tiefenhartung
durch kontrollierte Brechungsindizes
& RAP-Technology

S8

Fir den idealen Workflow:
Unsere

J ESTEPOLISHER

Individuelle Anwendungsmaglichkeiten

Exzellente Polierbarkeit & Handhabung
mehrfach ausgezeichnet durch den Dental Advisor

durch optimal abgestimmte spharische Fillkérper

(o‘ Tokuyama

tokuyama-dental.eu
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Postgraduale Weiterbildung

Danube Private University (DPU) // INTERVIEW

Jer Master of Science a
“rfolgsbaustein fiir die P

S

‘axis

OA Ass.-Prof. Dr. med. dent. Florian Pfaffeneder-Mantai, MA MSc, absolvierte

den Masterstudiengang ,,Parodontologie und Implantologie” an der Danube

Private University (DPU) unter der wissenschaftlichen Leitung von Univ.-Prof.
Dr. Dr. Ralf Gutwald und Univ.-Prof. Dr. Moritz Kebschull, MBA.

richtet er Uber seine Motive, das

Lehrkonzept der DPU und den kon-
kreten Nutzen der universitaren Wei-
terbildung fUr seinen Praxisalltag.

|m nachfolgenden Interview be-

Sehr geehrter Herr Dr. Pfaffeneder-
Mantai, was hat Sie vor drei Jahren
motiviert, mit dem Masterstudien-
gang ,Parodontologie und Implan-
tologie” zu starten?

Ich wollte mein tagliches klinisches
Handeln auf eine noch fundiertere
wissenschaftliche Basis stellen. Die
Moglichkeit, das eigene Wissen zu
vertiefen, klinische Fahigkeiten ge-
zielt auszubauen und dies durch einen
akademischen Abschluss abzubilden,
hat damals viele Kursteilnehmende
begeistert. Gerade in komplexen par
odontalen und implantologischen Fal-
len reichen punktuelle Fortbildungen
in der Betreuung oft nicht aus. Der
Master bot mir die Mdglichkeit, Dia-
gnostik- und Therapiekonzepte nicht
nur kennenzulernen, sondern diese
auch kritisch zu hinterfragen. Heute
kann ich sagen, dass diese Kombina-
tion aus Wissenschaft und klinischer
Umsetzbarkeit dulBerst praxisnah
ist. Sie war zudem mitentscheidend
far meine Spezialisierung in diesem
Fachgebiet.

Warum haben Sie sich fiir die Danu-
be Private University entschieden?
Ausschlaggebend waren die Erfah-
rung und die Kompetenz der DPU.
Seit Uber zwanzig Jahren wird dort
postgraduale zahnmedizinische Wei-
terbildung angeboten. Hort man sich
bei erfahrenen Kolleginnen und

Kollegen um, wird insbesondere das
durchdachte Konzept sowie die Breite
des Ausbildungsangebots hervorge-
hoben. Die Lehrenden verfligen Uber
wissenschaftliche Exzellenz und brin-
gen ihre langjahrige praktische Erfah-
rung aktiv in den Unterricht ein.

Was zeichnet das DPU-Konzept aus
und wie haben Sie es kennenge-
lernt?

Neben der engen Verzahnung von
universitarer Lehre und klinischer
Expertise Uberzeugte mich vor allem
der didaktische Mix aus Prasenz- und
virtuellen Modulen. Die Prasenzpha-
sen ermdglichen einen intensiven
fachlichen Austausch, Diskussionen
auf hohem Niveau und praxisnahe
Demonstrationen. Die virtuellen Mo-
dule bieten gleichzeitig die notwen-
dige Flexibilitdt, um das Studium gut
mit dem Praxisalltag zu vereinbaren.
Entscheidend war flr mich, dass bei-
de Formate didaktisch sinnvoll aufein-
ander abgestimmt sind und nicht als
Kompromiss empfunden werden.

Wie setzten sich dieTeiinehmenden
lhres Masterkurses zusammen?

Die Studiengruppe war fachlich und
international sehr vielfaltig. Kollegin-
nen und Kollegen mit unterschiedli-

OA Ass.-Prof. Dr. med. dent. Florian Pfaffeneder-
Mantai, MA MSc: ,,Neben der engen Verzahnung
von universitdrer Lehre und klinischer Expertise

INTERVIEW // Danube Private University (DPU)

chem Erfahrungsstand brachten ihre jeweiligen
Perspektiven und klinischen Konzepte ein. Die-
ser Austausch flhrte zu einem aufdergewdhnlich
hohen Diskussionsniveau und erdffnete neue
Blickwinkel auf Diagnostik, Therapieplanung und
Langzeitbetreuung. Fir mich war dieser kollegi-
ale und internationale Dialog aus unterschiedli-
chen Regionen Europas ein wesentlicher Be-
standteil des Lernerfolgs.

Das Weiterbildungsangebot der DPU wurde
um den ,Akademischen Experten” ergéanzt.
Wer profitiert davon?

Der Akademische Experte richtet sich insbe-
sondere an jene, die direkt nach dem Studium
ihr Wissen vertiefen und ihre Kompetenzen er-
weitern mochten. Jungen Zahnarztinnen und
Zahnarzten eroffnet dieses Modell eine klare
Perspektive auf den spateren Masterabschluss.
Nach Abschluss des Akademischen Experten ist
ein direkter Einstieg in das dritte Jahr des Mas-
terstudiums moglich — ein neues und bislang
einzigartiges Konzept.

Was wiirden Sie all jenen raten, die Gberle-
gen, einen Masterkurs zu absolvieren?

Ich empfehle, eine personliche Checkliste zu
erstellen und die Angebote sorgféltig zu ver
gleichen. Ganz oben sollte dabei die Erfahrung
der Institution stehen: Ist sichergestellt, dass
der Masterkurs strukturiert, geplant und voll-
standig durchgefiihrt wird? Ebenso wichtig ist
die Kompetenz der Studiengangsleitung sowie
des Referententeams. Schlief3lich spielt die zeit-
liche Integrierbarkeit eine zentrale Rolle: Gibt
es einen Uberzeugenden Mix aus Prasenz- und
Online-Modulen? Auch die Rahmenbedingun-
gen und Konditionen des Studiengangs sollten
transparent sein.

Setzen Sie auf Effizienz.
Kompakt gedacht.

Entdecken Sie CompactLine — die clevere, platzoptimierte Lésung fur eine
effiziente und intuitive Aufbereitung von Instrumenten. Entwickelt fir kleinere
Teams, liefert sie schnelle, hygienische Ergebnisse mit maximaler Zuver-
|&ssigkeit und reduziertem okologischen FuRabdruck. Dank ergonomischer
Beladehohe, Komponenten fir unterschiedliche Instrumente und einer benut-
zerfreundlichen Oberflache passt sich CompactLine perfekt an die vielfaltigen

Anforderungen jeder Praxis an. miele-professional.at/compactline-dent

liberzeugte mich bei der DPU vor allem der
didaktische Mix aus Prédsenz- und virtuellen
Modulen.”

www.dp-uni.ac.at

Compactline

Miele Professional. Immer Besser.
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Ein teurer Fehler soll ab 2026
korrigiert werden

Neu: Podcasts. Kompakt im dental JOURNAL, im Podcast in voller Lange e

Der stille Dentalgigant aus Bozen
kommt nach Osterreic

Vom Bankangestellten zum Dental-Tycoon: Dietrich Gallmetzer hat in Bozen ein clever
strukturiertes Imperium aufgebaut — vom kleinen Dentalhandler zur Klinikkette, von der
Produktion von Schmerzmitteln bis zur nachhaltigen Zahnbiirste. Nun brachte er Ende letz-
ten Jahres die Gallmetzer Holding an die Wiener Borse. Das dental JOURNAL besuchte ihn
in Bozen, um mehr iiber seine Strategie zu erfahren.

Doch auch ein Stratege wie Gallmetzer
ist nicht gefeit vor Fehlentscheidungen.
Der Verkauf der Miro-Kliniken an den
Schweizer Riesen Colosseum Dental
Group (Jacobs Holding) brachte zwar
far weitere Investitionen Kapital, wird
vom Patriarchen heute jedoch ambiva-
lent gesehen. Zwar blieb man vertrag-
lich als Lieferant an Bord, doch Gallmet-
zer gibt offen zu: , Es war ein Fehler die
Kliniken zu verkaufen.” Nun korrigiert er
den Kurs: Wenn das vereinbarte Wett-
bewerbsverbot in diesem Jahr auslauft,

Die Klinikkette zu verkaufen war
ein Fehler. Ich fiihlte, als hétte ich
meiner Gruppe eine Rippe raus-
gerissen.

Dietrich Gallmetzer
CEO Gallmetzer Healthcare

hoch: Uber 10 Millionen Euro Investiti- Firma kaufen oder in Freihandelszonen

Von Chefredakteur Oliver Rohkamm

ietrich Gallmetzer (66) sitzt nicht
D gerne still. Er selbst bezeichnet

sich mit einem gewissen Au-
genzwinkern als ,arbeitskrank” Das
Wochenende dient ihm lediglich zur Er
holung, um am Montag wieder angrei-
fen zu kénnen. Wenn man den Griinder
der Gallmetzer Holding fragt, was sein
Geheimnis ist, kokettiert er nicht mit
genialer Erfindungsgabe, sondern mit
radikalem Pragmatismus. ,Ich bin ein
kleiner Chinese’ sagt er und meint da-
mit seine Fahigkeit, erfolgreiche Busi-

Next Generation: CEO Dietrich Gallmetzer kontrolliert mit seinen beiden Téchtern Nora
(links) und Lisa und Sohn Jochen auch nach dem Bérsengang liber 75% der Gruppe
und das soll auch so bleiben.

nessmodelle zu beobachten und blitz-
schnell zu adaptieren.

Diese Strategie hat den ehemaligen
Bankfachmann weit gebracht. Was
Anfang der 90er Jahre als Ubernahme
der kleinen Firma Gerho mit drei Mitar
beitern und gut 100.000 Euro Umsatz
begann, ist heute mit Gber 50 Millionen
Euro der zweitgroRte Dentalhandler
[taliens. Doch der Handel ist Gallmet-
zer langst nicht mehr genug. Er hat ein
vertikal integriertes System geschaf-

fen, das in der Branche seinesgleichen
sucht: Er produziert, er liefert und — bis
vor kurzem — behandelte er Patienten
in Uber 20 Dentalkliniken in ganz Italien.

Das Mantra der Synergie

Wenn Gallmetzer spricht, fallt ein Wort
besonders oft: ,Synergieeffekte” Es
ist der Kitt, der die fast 40 Firmen der
Gruppe zusammenhélt. Das Prinzip ist
so simpel, wie effektiv: Warum Pro-
dukte teuer einkaufen, wenn man sie
selbst herstellen kann? Warum nur an
Zahnarzte liefern, wenn man selbst Kli-
niken betreiben kann, die diese Produk-
te abnehmen?

Die Gallmetzer Holding deckt heute die
gesamte Wertschépfungskette ab. Das
Herzstlck bildet der Dentalhdndler Ger-
ho. Doch drumherum gruppieren sich
Produktionsfirmen wie Intermedical
Pharma (Anasthetika), Promis (Zahn-
pflegeprodukte) oder One (Einweg-
produkte) sowie diverse Dienstleister.
.Was hindert uns, eine Dentalpraxis zu
eroffnen?’ fragte sich Gallmetzer einst,
als er eine Immobilie zunachst nur ver
mieten wollte. Allen Unkenrufen der lo-
kalen Arztekammer zum Trotz, die ihm
den Konkurs innerhalb eines Jahres
prophezeite, standen die Patienten am
Eréffnungstag Schlange. Es entstan-
den die Miro-Kliniken, ein Netzwerk,
das dank eigener Labore und direkter
Materialversorgung Margen erwirt-
schaftete, von denen klassische Einzel-
praxen nur trdumen konnten.

will die Familie wieder eigene Kliniken
eroffnen, diesmal mit einem Fokus auf
Nachhaltigkeit.

Angriff auf die lukrative Ni-
sche: Das Anasthesie-Wagnis

Das néachste groRe Ding, das den Bor
sengang in Wien rechtfertigt, ist flissig
und schmerzlindernd. Gallmetzer wiill
in den exklusiven Club der Anésthesie-
Produzenten aufsteigen. Nur vier Fir
men in Europa stellen diese essenziel-
len Mittel her. Doch die Barrieren sind

on warum zum Aufbau der Produktion
notwendig und auch eine Lizenz des
italienischen Staates mufte beantragt
werden.

Gallmetzers Kalkll dabei: Wer das An-
dsthetikum auf Basis Articain liefert
— eines der wichtigsten Produkte in
der Praxis — hat den Ful$ fur den Ver
kauf des gesamten Sortiments in der
Tur. Die Produktion findet Ubrigens
nicht in Fernost statt, sondern direkt
im Gewerbegebiet von Bozen. Chine-
sische und amerikanische Investoren
standen bereits vor der TUr, wollten die

locken. Doch Gallmetzer lehnte ab. Er
kaufte stattdessen eine 7.000 gm gro-
Re Liegenschaft in Sichtweite der Zen-
trale. ,Wir sind hier geblieben’ sagt er
trotzig, aber nicht ohne Stolz auf das
Erreichte. Fast 400 Mitarbeiter zahlt die
Gruppe mittlerweile.

Mit traded4dent auch auf dem
osterreichischen Markt

Ein zentraler Baustein der DACH-Strate-
gie der Gallmetzer Holding ist die zuge-
kaufte Tochtergesellschaft trade4dent,

Gallmetzer Healthcare: Ein Synergie getriebenes Dental-Okosystem

Promis: Revelution der Mundpflege

Ersie volgliindiy bio-zeriifizierie und vegane Oral-Care-Lins,
die Hechhafighei mil evodernem Lifestyle Design verbindet.

Gerhi: Der Distributions-Riese

2witgréfans Dentalhindier fraliens mit Gher 40 000 Artikoin

wnd digitalisierien Yertriehskanilen for 30000 Zshndrzie

e
DACH, Frankneich, Spanien

Strategische Vision & Marktwachstum

J’f - '._'Ir.'

Des Weg an die Wiener Birse
Bérsengang im “direct market plus®
Tt Feanzining von Expansion ud

Sicherung der Famikennachiolge

Einsatz won "
Pllaazenablifien und mvestilceen in ¥ mu
Optimienung von Logistik und Disgoss

Intermedical Pharma: Nischen-Marktfilhrer

Eines von nur vier Uisternehimen in Europa mi siner
Produktionsiinenz for Destalandsthetika

360°-Synergieeffekte

Die Gruppes decil alles sl Von dar Forschung
und Produkiion bés rum direkies Yerwrieh an
Endicasuranien

Unternehmensvergleich & Marktrollen

mas

Gerho, Intermedical und Promis bilden das Riickgrad der Gruppe. In Summe gibt es rund 40 Tochtergeschell-
schaften innerhalb des Gallmetzer Konzerns. Gerho, Intermedica und Promis sind die wichtigsten Téchter.
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die als primares Vehikel fur die Expan-
sion in Osterreich und Deutschland
fungiert. Obwohl der Osterreichische
Markt aufgrund seiner hohen Wettbe-
werbsdichte und einer im Vergleich zu
Metropolen wie Mailand Uberschau-
baren Anzahl an Zahnarzten als , hart
umkampft” gilt, konnte Gallmetzer den
Umesatz dort in den letzten zwei Jahren
vervierfachen.

Der Erfolg basiert auf einem hybriden
Vertriebsmodell: Wahrend das Kernge-
schaft effizient Gber Online-Plattformen
und zielgerichtete Flyer abgewickelt
wird, sichern in Osterreich spezialisier-
te Auflendienstmitarbeiter vor Ort die
personliche Beratung. Gallmetzer setzt
dabei auf einen klaren Wettbewerbs-
vorteil durch attraktive Preisgestaltung
und ein Vollsortiment, das ausgehend
von 800 Schnelldrehern des taglichen
Bedarfs bis hin zur komplexen Praxis-
einrichtung wie Zahnarztstihlen alles
abdeckt.

Die nachste Generation:
Griin und Digital

Wahrend der Vater das Imperium Stiick
far Stlck ausbaut, steht die Nachfolge
bereits in den Startléchern — und sie
bringt frische Ideen in die Holding. Die
alteste Tochter Nora verantwortet mit
der Marke Promis den Vorstof3 in die
Nachhaltigkeit. Was als Reaktion auf die
schlechte Mundhygiene der lItaliener
begann, ist heute eine designorientier
te Linie aus Biokunststoff und recycel-
ten Materialien, die es bis in die Regale
der Drogeriekette Mller geschafft hat,.
Sohn Jochen wiederum treibt die Di-
gitalisierung und den Einsatz der Kl in
der Gruppe voran. Die jlingste Tochter
Lisa verantwortet den Nachhaltigkeits-
bereich im Konzern - kurz ESG (Envi-
ronmental, Social, and Governance).
Der Einstieg der Kinder kommt gerade
recht, es gibt mehr denn je zu tun. In
der letzten Jahresbilanz der Gallmetzer
Holding wird ein Verlust ausgewiesen,

Gallmetzer // PODCAST

weil neben Firmenwertabschreibun-
gen die enormen Investitionen in die
Produktionsanlagen und der Aufbau
der jungen Marke Promis erhebliche
Kosten verursacht haben, die sich je-
doch langfristig als strategisch sinnvoll
erweisen und die Basis fir zuklnftiges
Wachstum schaffen sollen.

Fazit: Kein Ende in Sicht

Die Branche konsolidiert sich. Invest-
mentfonds kaufen Kliniken und Handler
auf, der Wettbewerb wird harter. Doch
Dietrich Gallmetzer denkt nicht ans Auf-
hoéren. Im Gegenteil. In finf Jahren,
so seine Vision, soll die Gruppe durch
Wachstum und weitere Akquisitionen
eines der umsatzstarksten Konzerne
in der Branche sein — da ist er sich mit
seinen Kindern einig. Und er selbst? Er
wird wohl immer noch jeden Sonntag
kaum erwarten koénnen, dass es end-
lich wieder Montag wird.

rake FIVE

to match them all!

Wie Nora Gallmetzer mit der Marke Promis
den Zahnpflegemarkt aufmischt

Is Nora Gallmetzer vor finf Jahren in der eigenen Familienkli-

nik arbeitete, fiel ihr etwas auf: Die italienische Bevdlkerung

hat eine verbesserungswiirdige Zahnpflege. , Startend beim nor
malen taglichen Zahneputzen zu Hause’ sagt die élteste Tochter
des Dental-Unternehmers Dietrich Gallmetzer. Gleichzeitig stellte
sie fest: Der Zahnpflegemarkt hat sich seit einem Jahrhundert
kaum verandert. Und wahrend 2020 alle tber Nachhaltigkeit spra-
chen, passierte im Dentalbereich ,gar nichts” Dabei wird bei ei-
nem Produkt, das man taglich nutzt und drei- bis viermal jahrlich
wechselt, enorm viel MUll produziert. Sechs bis sieben Monate
investierte Nora Gallmetzer in die Recherche. Bambus- und Holz-
zahnbUrsten fielen durch. Zu wenig Borsten, schlechte Qualitat,

b B s bnandn,

Besuchen Sie uns in Koln!
25.-29.03.2025

Halle 10.2: Stand N10/019 + N20/029
Halle 5.2: Stand C60

Hier finden Sie den Podcast
in voller Lange auf Spotify
bzw. Apple Podcast:

Admira Fusion 5 -

und Wasser bleibt im Naturmaterial gespeichert — ein Paradies fuir . . . .
Bakterien. , Ein Zahnarzt wirde so etwas nicht empfehlen’ sagt EInfaCh SCh neu-e Ir. EInfaCh aSthEtISCh . . E’l -.
sie. Die Losung: Lignin — ein Material aus Abfallen der Papier und g 2 ;“

Zelluloseproduktion, gemischt mit Zuckerrohr und Maisstarke.
Nicht kompostierbar, aber mit minimalem CO,-Abdruck. Dazu Zu-
ckerrohrtuben und recyceltes Plastik aus italienischen PET-Flaschen.
Die Produkte werden in Spanien, Italien, Schweiz und Deutschland produziert.

Mit nur 5 Cluster-Shades alle 16 VITA® classical Farben abdecken.

Bdmira |

f”[{l’_l'l'l'

IS, VO €O

VOCO GmbH - Anton-Flettner-Strafde 1-3 - 27472 Cuxhaven - Deutschland - Freecall 00 800 44 444 555 - www.voco.dental DIE DENTALISTEN

- Universell: Fur héchste Anspriche im Front- und Seitenzahnbereich

Familie Gallmetzer macht keine halben Sachen. ,Wir kaufen weder von - Schnell: 10 Sekunden Lichtpolymerisation fur alle Farben
China noch von anderen Handlern zu. Wir machen alles selber. Das ist
alles patentiert’ erklart die junge Unternehmerin. Das Investment war
erheblich. Heute ist Promis weltweit erhaltlich, in Osterreich u.a. im
MiillerDrogeriemarkt sowie online. Zahnarzte testen die Produkte und
empfehlen sie weiter. Doch Nora Gallmetzer ist noch lange nicht fertig.
Eine Kinderlinie ist gerade fertig geworden, Interdentalbirsten folgen.
Das grofde Ziel: Die kompostierbare Zahnblrste. , Das ist sehr schwie-
rig’ raumt Nora Gallmetzer ein. ,,Aber wir bleiben dran.

- Exzellent biokompatibel: Keine klassischen Monomere

- Erstklassig: Mit Abstand niedrigster Schrumpf (1,25 Vol.-%)

Nora Gallmetzer, der kreative
Kopf hinter der Nachhaltig-
keitsmarke Promis
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Weltneuheit: Innovative Alternative zum klassischen Sintern

/PP prasentiert den erster
en-Sinterofen Ir

Mikrowe

Osterreicr

ZPP // LABOR

Die neue Mikrowellen-Sintertechnologie von Mestra revolutioniert das Sintern von Zir-
konium in der Zahntechnik: Sie spart Zeit, erh6ht Prazision und Energieeffizienz und ist
dank ZPP erstmals in Osterreich verfiigbar.

as baskische Bilbao steht
D wie kaum eine andere Stadt

fir den erfolgreichen Wan-
del von Industrie zu Hightech. Wo
friher Stahl, Schiffbau und Maschi-
nenbau dominierten, pragen heute
Forschung, Design und nachhaltige
Industriepolitik das Bild. Ein Para-
debeispiel dieser Entwicklung ist

J6rn Pump und Patrick Schrattner von ZPP zusammen mit Angel Alonso und lker Serra-
no von Mestra bei einem Werksbesuch in Spanien im vergangenen November. (v.l.n.r.)

das Unternehmen Mestra, das 1947
als Metallwerk unter dem Namen
Talleres Mestraitua S.L. gegrindet
wurde. Uber die Jahrzehnte speziali-
sierte sich die Firma Mestra auf Ma-
schinen und Instrumente flr Zahn-
arztpraxen und Dentallabore und
zéhlt heute zu den fihrenden spani-
schen Herstellern in diesem Sektor.

Das beriihmte Guggenheim-
Museum verkérpert den Innovati-
onsgeist der baskischen Metropole
Bilbao, in welcher bereits 1947 die
heute fiihrende Dentalfirma Mestra
gegrtindet worden ist.

Das Unternehmen exportiert seine
Produkte in Uber flnfzig Lander und
erhielt bereits 2001 als eines der ers-
ten spanischen Dentalunternehmen
die ISO-9001-Zertifizierung, die seit-
her regelmallig erneuert wird — ein
klares Zeichen fir Qualitat, Standar
disierung und Innovationskraft.

Sintern mit Mikrowellen -
kompakter, spannungsfrei,
kein Sinterful® nétig

Wahrend herkémmliche Sintertfen
von aulRen Warme zuflihren, erzeugt
der Mikrowellen-Sinterofen der Fir
ma Mestra die Hitze gleichmalig
im gesamten Material. Das fihrt zu
einer besonders homogenen Tempe-
raturverteilung und eliminiert Zugluft
wahrend des Aufheizprozesses. Das
Resultat sind sauberere, haltbare-
re und préazisere Strukturen. Zudem

LABOR // Sinterofen

Mikrowellen-Sintertechnologie von
Mestra revolutioniert das Sintern
von Zirkonium.

verklrzt sich die gesamte Sinterzeit
deutlich: Nur etwa vier Stunden dau-
ert ein kompletter Zyklus — inklusive
Aufheizen auf 1.550 °C in 110 Minu-
ten und AbkUhlen auf 300 °C in rund
130 Minuten. Damit lassen sich meh-
rere Produktionszyklen an einem Tag
realisieren, was die Effizienz im La-
bor erheblich steigert.

«Mit dem Mikrowellen-Sinterofen
bringen wir eine Technologie nach
Osterreich, die das klassische Sin-
tern neu definiert — energiesparend,
kompakt und in héchster Prézision. »
erklart Frank Andrée, Senior Sales
Executive D-A-CH bei Mestra. «Das
Gerét zeigt eindrucksvoll, wohin sich
moderne Zahntechnik entwickelt:

weg von energieintensiven Sinter-
ofen, hin zu intelligenter, nachhalti-
ger Fertigung.»

Starke Partnerschaft: ZPP
bringt Innovation nach Oster-
reich

In Osterreich setzt Mestra auf einen
erfahrenen und technisch versier
ten Partner: die ZPP Dentalmedizin-
technik GmbH mit Sitz in Eisenerz.
Das Unternehmen wurde vor uber
zwanzig Jahren von Markus Pump
gegrindet und hat sich als verlass-
licher Anbieter im Bereich der Im-
plantologie und Digitaltechnik (CAD/
CAM, 3D-Druck) etabliert. ZPP steht
fUr personliche Beratung, umfassen-
des technisches Know-how und die
Leitlinie ,Qualitat Uberzeugt” Durch
kontinuierliche Schulung des Teams
und enge Zusammenarbeit mit inter
nationalen Partnern stellt ZPP sicher,
dass Osterreichische Labore Zugang
zu den neuesten Technologien der
Dentalbranche erhalten.

«Wir freuen uns, als erster Anbieter
in Osterreich den Mikrowellen-Sin-
terofen von Mestra prasentieren zu
durfen.» kommentiert Markus Pump,
Geschaftsfihrer von ZPR gegenlber
dem dental JOURNAL. «Damit kén-
nen auch ésterreichische Zahntechni-
kerinnen und Zahntechniker von den
enormen \Vorteilen dieser Technolo-
gie profitieren — kiirzere Sinterzeiten,
geringerer Energieverbrauch und ma-
ximale Prozesssicherheit. »

In Osterreich ist der Mikrowellen-
Sinterofen exklusiv bei ZPP
erhaltlich.

Die Technik dahinter

Durch den Einsatz von Mikrowel-
len-Technologie werden \War-
tungskosten reduziert, da das
Gerat mit geringerer Leistung,
weniger Komponenten und kom-
pakter Bauweise auskommt.

Vorteile:

¢ Keine empfindlichen, teuren
Heizelemente aus Molybdéan-
silikat
Sehr geringer Stromverbrauch:
ca. 800-1100 W Uber den
gesamten Zyklus
Mehrere Produktionszyklen
pro Tag maoglich
Deutlich erhéhte Produktions-
kapazitat
Einfache Bedienung
Kompakte Bauweise (ideal flr
kleine Labore)
Kaum Warmeabgabe in die
Umgebung - ideal im Sommer

Technische Daten:
Abmessungen: 385 (B) x 440
(T) x 547 (H) mm
Gewicht: 31 kg
Stromversorgung: AC 230V,
50 Hz
Sicherung: 15 A
Leistung: 2000 W
Maximaltemperatur: 1.550 °C

Kontakt ftir Osterreich

ZPP Dentalmedizintechnik GmbH
Vordernbergerstralle 31

A-8790 Eisenerz

Tel./Fax: +43 (0) 3848 60007
E-Mail: office@zpp.at
www.dental-markt.com
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Mit System zum Behandlungserfolg

W&H prasentiert

Oralchirurgie-
Kompass

W&H // CHIRURGIE
)
]

A

Das neue Implantmed Plus Il vereint einen
leistungsstarken Chirurgiemotor mit
intelligenten Funktionen.

Der W&H-Oralchirurgie-Kompass dient als praxisnaher Wegweiser durch die einzelnen
Behandlungsschritte in der Oralchirurgie und Implantologie — von der Diagnose tiber die Behandlung
bis zur abschlieRenden Dokumentation. Er verdeutlicht, wie jedes W&H-Gerat seinen Platz im
Behandlungsprozess findet und wie die Medizinprodukte miteinander harmonieren.

Diagnose

Die prazise Diagnose bildet die
Grundlage jeder erfolgreichen Be-
handlung und liefert alle wichtigen
Informationen, um Eingriffe sicher
durchzufihren und individuell auf Pa-
tienten abzustimmen.

Mit Seethrough steht Anwender
ein umfassendes Imaging-Portfolio
zur Verfligung: Im extraoralen Seg-
ment sorgen zwei High-End-DVT-
Geréate flr detailreiche Aufnahmen
bei gleichzeitig geringer Strahlen-
dosis. Im intraoralen Bereich Uber
zeugt ein flexibler Rontgenarm,
erganzt durch zwei Lesequellen.
Entscheidend fir den hohen Stan-
dard des gesamten W&H-Imaging-
Portfolios ist Seethrough Studio,
die Software fir das gesamte
W&H-Imaging-Portfolio.

Planung & Vorbereitung

Auf Basis praziser Diagnosedaten er
folgt die gezielte Planung und Vorbe-
reitung jeder Behandlung.

In Seethrough Studio ist ein Pla-
nungstool fir eine einfache Visualisie-
rung undVorbereitung der Behandlung
integriert. Zusatzlich verfigt W&H mit
SICAT Uber einen High-End-Partner
fir Implantatplanungssoftware. Die
Ubertragung der Planungsdaten aus
SICAT Implant auf das Implantmed
Plus Il erfolgt reibungslos. So wird
aus einem einzigen Planungsprozess
die Basis fir patienten- und behand-
lungsspezifische Einstellungen.

Behandlung

Ob Weisheitszahnextraktion, Implan-
tation oder Apikotomie — W&H beglei-

Danbellowreot

8. DOCUMENTATION

7z

4. TREATMENT

CHIRURGIE // W&H

tet Chirurgen wahrend der Behandlung mit hochwertigen
Geréaten, die jeden Prozessschritt gezielt unterstiitzen. Das
neue Implantmed Plus Il vereint einen leistungsstarken
Chirurgiemotor mit intelligenten Funktionen.

Die Anbindung an Implantatplanungssoftware ermdéglicht
die automatische Ubertragung aller relevanten Behand-
lungsparameter direkt auf das Geréat. Ergdnzend dazu sorgt
das neue Piezomed Modul Plus Il fir innovative Ultraschall-
technologie in der Praxis. Die W&H-Chirurgiewinkelstiicke
gewahrleisten prazise Eingriffe, wahrend die kabellose
FuRsteuerung zusétzlichen Komfort und Bewegungsfrei-
heit bietet. Durch dieses perfekt aufeinander abgestimmte
Zusammenspiel der W&H-Medizinprodukte steht einer er-
folgreichen Behandlung nichts mehr im Weg.

Uberwachung & Dokumentation

Eine liickenlose Uberwachung und Dokumentation sind
entscheidend fur die Qualitat jeder Implantatbehandlung.
Osstell Beacon gibt mittels Resonanzfrequenzanalyse Si-
cherheit bei der Beurteilung der Implantatstabilitdt und
unterstiitzt so prognostizierbare Behandlungsablaufe — flr
bessere Ergebnisse bei Patienten und Arzten. Das neue
Implantmed Plus Il unterstlitzt Zahnarzte und Oralchirur
gen optimal bei der Dokumentation: Mit der integrierten
Scanfunktion kénnen Implantate und Biomaterialien direkt
per Verpackungscode erfasst werden, zeitintensive manu-
elle Nachdokumentation entfallt. Gleichzeitig sind die er
fassten Daten die Quelle fir die Erstellung von Reports,
wie Implantatpassen oder Uberweisungsunterlagen, und
sorgen fur volle Rickverfolgbarkeit.

Kompass fiir die Zahnarztpraxis von morgen

Digitale Technologien revolutionieren die zahnarztliche Be-
handlung. Mit der optimalen Integration von Geraten, Soft-
ware und digitalen Prozessen unterstitzt W&H Anwender
dabei, jeden Behandlungsschritt effizient, sicher und pati-
entenorientiert  zu
gestalten. ,,Unsere
Produkte arbeiten
Hand in Hand, sind
miteinander ver
netzt und ergdnzen
einander;,  betont
Andreas Brandstat-
ter, Product Direc-
tor Oral Surgery &
Implantology.

www.wh.com

Der W&H-Oralchi-
rurgie-Kompass
dient als praxis-
naher Wegweiser
durch die einzel-
nen Behandlungs-
schritte in der
Oralchirurgie und
Implantologie.

4. PREFAHATION

© Medicom LM
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Dark Diamond

STYLEITALIANO
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Verwandeln Sie jede Komposit-Restauration in
ein asthetisches Meisterwerk mit LM-Arte™,
entwickelt in exklusiver Zusammenarbeit mit
der renommierten Expertengruppe
Styleltaliano™.

Die beliebten Restaurationsinstrumente
sind jetzt auch mit LM Dark Diamond™
Beschichtung erhaltlich.

e Exklusive Antihaftbeschichtung

e Maximaler Kontrast und
minimale Reflexionen

e Unempfindlich gegen Kratzer

® Leicht zu reinigen

Fur weitere Informationen
auf unserer Website einfach
den QR Code scannen

Medicom GmbH
= Daniela Rittberger + E: drittberger@medicom.com - T: 0676526 6520
™ F: info.dental.eu@medicom.com - T: +49 2171 706670 - |I: www.loser.eu
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Henry Schein Dental Austria erweitert EdgeEndo®-Portfolio

Neue EdgePower-Serie
fiir die Endodontie

Henry Schein Dental Austria prasentiert die neue EdgePower-Serie
von EdgeEndo®, einem der weltweit groften Anbieter von NiTi-

‘ Viel Platz fiir zahndérztliches
ﬁ Instrumentarium, auch bei kleinem
| [ Splilraum: 22 Diisen fiir Hohl-
Fiir Praxen mit einem geringeren Aufkommen an medizinischen oder zahnmedizi- kérperinstrumente, fiir weitere

nischen Instrumenten bietet Miele Professional die Generation ,,CompactLine” an: Instrumente sowie fiir bis
kompakte Reinigungs- und Desinfektionsgeréte mit einer Beladungsebene. zu 30 Universalkantilen.

Rotationsfeilen.

EdgeApex HP™ —
endodontisches
Handstlick mit ei-
nem um 360° dreh-
baren Winkelstiick
mit ultra-kleinem
Winkelstiickkopf.

Das grol3e, far-

bige Display von
EdgeApex™ liefert
sowohl visuelle als
auch akustische Rlick-
meldung zur Position
im Wurzelkanal.

ie Produktlinie umfasst ein voll-
D standig kabelloses Endodontie-

Handstlck, einen eigenstandi-
gen Apex-Locator, ein Gerat fur die
warmvertikale Obturation und ein
Hitzeplugger, um die Arbeitsablaufe
in der Endodontie zu optimieren und
die Effizienz in der Praxis zu steigern.
.Die Erweiterung unseres Endodon-
tie-Portfolios um diese neue Produkt-
reihe von EdgeEndo-Geréaten spiegelt
unser kontinuierliches Engagement
wider, Zahnarzte mit zuverlassigen,
qualitativ hochwertigen und kostenef-
fizienten Ldsungen zu unterstitzen.
so Paolo Zanetti, Vice President und
General Manager, Endodontics, bei
Henry Schein.

Die kabellose Produll_(tlinie
von EdgePower im Uberblick

® EdgeApex HP™ — ein endodonti-
sches Handsttick mit einem um 360°
drehbaren Winkelstlick mit ultra-klei-
nem Winkelstlickkopf und integrier-
ter Apex-Locator-Funktion. Es kann
sowohl eigenstandig als auch als Teil
eines integrierten Systems verwen-
det werden. Die intelligente Drehmo-
mentkontrolle schitzt vor Feilenbruch,
wahrend individuell konfigurierbare
Speicherpldtze mit vorprogrammier-
ten EdgeEndo-Feilen eine einfache
Handhabung ermdglichen.

® EdgeApex™ — ein kompaktes, ei-
genstandiges Gerat, das ApexLoca-
tor und Pulpa-Tester in einem vereint.
Das grofde, farbige Display, liefert
sowohl visuelle als auch akustische
Rickmeldung zur Position im Wurzel-
kanal — zuverlassig unter nassen wie
auch unter trockenen Bedingungen.
Der integrierte Pulpa-Tester ermog-
licht eine prazise Vitalitatsprifung.

Die zwei leistungsstarken
Akkus von EdgeFlow™
ermoglichen die Fiillung von
bis zu 100 Wurzelkanélen pro
Ladung.

EDGEPACK
"'-_ oF

L

EdgePack™ Hitzeplugger
zur Verdichtung und zum
Schneiden von Guttapercha.

® EdgeFlow™ - ein Gerat fur die
warmvertikale Obturation flr die
gleichmaéRige, blasenfreie Abgabe von
Guttapercha. Zwei leistungsstarke Ak-
kus ermdglichen die Fillung von bis zu
100 Wurzelkanalen pro Ladung — flr
eine zuverlassige Tagesleistung.

® EdgePack™ - ein Hitzeplugger zur
Verdichtung und zum Schneiden von
Guttapercha. Mit vorgebogenen Spit-
zen in verschiedenen Grofken bietet
er optimale Zugénglichkeit und eine
prazise Temperaturregelung fir gleich-
bleibende, zuverlassige Leistung.

Diese EdgePowerSerie ist vollstan-
dig kompatibel mit dem bestehenden
Sortiment an NiTi-Feilen und Biokera-
mikprodukten von EdgeEndo sowie
mit den meisten géangigen Feilensys-
temen und endodontischen Materiali-
en auf dem Markt.

www.henryschein.at/
edgeendo

Kompakte Mal3e, groBe Leistung

Neue Cor

ﬂ

Professior

d

pactLine von Miele

Mit der neuen Generation ,CompactLine” bietet Miele Professional seit November 2025
hochwertige und kompakte Reinigungs- und Desinfektionsgerate an.

ie eignen sich vor allem fir zahn-
Smedizinisohe und medizinische

Praxen, in denen taglich relativ
wenige Instrumentensatze aufberei-
tet werden. Die neuen Geréate sind 60
Zentimeter breit und mit einer Bela-
dungsebene sowie einer integrierten
Schublade fur die Unterbringung von
Prozesschemikalien ausgestattet. In
der Spllkammer finden 22 Dusen fir
Hohlk&rperinstrumente neben weite-
ren Instrumenten Platz. Fir Zahnarzt-
praxen steht aulerdem ein Spezial-
Einsatz mit einer Kapazitat von bis
zu 30 zusatzlichen Universalkanilen
sowie weiteren Instrumenten bereit.
Darliber hinaus kann das vielseitige
Angebot aus Koérben und Einsatzen
von Miele Professional in den Geraten
verwendet werden.

Intuitive Benutzerfithrung und
Nachhaltigkeit

Ein modernes Full-Touch-Display mit
farbiger Anzeige ist intuitiv bedienbar
und erleichtert den Arbeitsalltag mit
den CompactLine-Geraten. Die ange-
zeigte Landessprache ist schnell ver

andert und der jeweilige Status der
Aufbereitung auch aus einigen Metern
Entfernung leicht zu lesen. Chargen
kénnen direkt am Display freigegeben
werden. Zudem erhalt das Praxisper
sonal hier durch Videosequenzen eine
digitale Unterstltzung bei Routinear
beiten. Aufgrund des kleineren Spiil-
raums verbrauchen die neuen Modelle
vergleichsweise wenig Wasser. Ein
CompactLine-Gerat mit drei Dosier
pumpen bendtigt beispielsweise im
Programm Vario TD Dental nur 44 Li-
ter. Durch den geringfligigen Wasser
verbrauch sind die Aufheizzeiten kurz,
was auch einen sparsamen Stromver
brauch ermdglicht.

Kontrollfunktionen und einfa-
che Prozessdokumentation

Fir eine effiziente Reinigung sorgen eine
patentierte, drehzahlvariable Umwalz-
pumpe, die den Wasserdruck bedarfs-
gerecht anpasst, eine standige Kontrolle
der FlUssigdosierung sowie Sensoren,
die die Temperatur messen. Den Ablauf
des jeweiligen Programms Uberwacht
eine Spriharm- und Spuldruckkontrol-

le, die unter anderem Blockaden durch
groRe Instrumente erkennt. Mit der
Funktion EcoDry 6ffnet sich nach Pro-
grammende automatisch die Tur, sobald
die Temperatur im Spdlraum einen un-
bedenklichen Wert erreicht hat. Dadurch
entweicht die restliche Luft innerhalb
kurzer Zeit und die Instrumente trock-
nen schnell. Eine schnelle und einfache
Einbindung der CompactLine-Gerate
in das Praxisnetzwerk kann Uber WiFi
oder LAN erfolgen. Dies schafft die Vo-
raussetzung flr eine sichere Prozess-
dokumentation mit personalisierten
Zugriffsrechten. Darlber ist auch eine
Anbindung an die digitalen Plattformen
Miele MOVE Connect und Miele MOVE
MedDent+ maoglich. Maschinendaten
sind so Uber mobile Endgerate leicht
einzusehen und die Dokumentation von
Prozessdaten ist von jedem Ort moglich.
Um eine zuverldssige Verflgbarkeit im
Praxisalltag sicherzustellen, befinden
sich zentrale Bauteile an Positionen, die
der Miele-Service leicht erreichen kann
— was die Zeiten fir Wartungsarbeiten
deutlich verkirzt.

www.miele-professional.at
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Exklusivreport aus Valencia

Wiederaufbau
nach der
grolden Flut

Vor einem Jahr stellte das
dental JOURNAL drei Zahnarzte
vor, deren Praxen von der
verheerenden Naturkatastrophe
zerstort wurden, die Ende
Oktober 2024 die spanische
Provinz Valencia heimsuchte.

S ' Wie sieht es heute aus?

2ZRKONZAy

Zmog e

Von Daniel Izquierdo-Hanni in Valencia

ahrt man durch Aldaia, Catarroja oder Bentusser, Ort-

schaften, in denen das Wasser bis Uber zwei Meter

hoch in den Stralen stand, so fallen einem als erstes
die vielen fabrikneuen PKWs auf. Tatsachlich weisen diese
Vororte sUdlich der Mittelmetropole Valencia den neusten
Fuhrpark des ganzen Landes aus. Kein Wunder, wurden
damals Uber 120000 Fahrzeuge zerstort, die mittlerweile
ersetzt worden sind. Auch ist das Leben wieder auf die
Stralden und Platze der betroffenen Ortschaften zurlickge-
kehrt, das lokale Kleingewerbe — Coiffeursalons und Opti-
ker, Kioske und Mobelgeschafte — hat sich ebenfalls vom
Schlamm befreit und ihre Aktivitaten wieder aufgenom-
men. Unter diesen befindet sich auch Marisa Fito mit ihrer
Zahnarztpraxis im Zentrum von Catarroja.

Die Naturkatastrophe als Zasur

Eine kleine Keramiktafel im Eingang- und Wartebereich
erinnert gut sichtbar, bis auf welche Hohe das Wasser an
jenem 29. Oktober angestiegen war. Seit elf Jahren emp-
fing die leidenschaftliche Kieferorthopadin an diesem Ort
ihre Patienten, die sie zusammen mit externen Spezialis-
ten und ihren Praxisassistentinnen verteilt auf drei Behand-

Spanien // PRAXISREPORT

Die Wassermassen suchten sich mit wilder Kraft ihren
Weg in die Erdgeschosse von Catarroja, so auch in die
»Clinica Dental” der Doctora Marisa Fito.

lungseinheiten betreute. Schien vor einem Jahr Marisa Fito
von den Ereignissen etwas geknickt, so hat die 52-Jahrige
heute wieder zu jener Energie zurlickgefunden, welche sie
schon immer ausgezeichnet hat. ,Niemand winscht sich
ein Erlebnis wie die Dana (Meteorologisches Phanomen,
das fUr extreme Wetterereignisse wie Starkregen und Stir
me verantwortlich ist. (Anmerkung der Redaktion)), aber
heute arbeiten wir besser als friher, wobei ich dies auch
bei anderen Geschaften in meinem Umfeld feststelle! er
klart sie dem dental JOURNAL und ergénzt: ,Man nimmt
sich immer wieder Dinge vor, die man angehen und erneu-
ern mochte, es aber doch nicht tut, sei es aus Alltagstrott
oder aus Bequemlichkeit” Nach der Naturkatastrophe
stand die Zahnarztin vor der Wahl, ihre Praxis aufzugeben
und sich anderswo anstellen zu lassen oder von Null auf
alles neu aufzubauen. Uber die erste Option dachte sie
gerade einen halben, etwas tribsinnigen Tag nach, schnell
war ihr jedoch klar, dass sie den Stier bei den Hornern pa-
cken und durchstarten wollte. Rund einen Monat brauchte
es, um die Zahnarztpraxis vom Schlamm zu befreien und
samtliches Mobiliar zu entsorgen. Behandlungseinheiten,
3D-Roéntgengerate, Sterilisation, Verbrauchsmaterial: alles
nur noch wertloser Schrott. ,Der ganze Boden musste

PRAXISREPORT // Spanien

,Bis hierher reichte das
Wasser” und, klein darun-
ter: ,,Aus dem Schlamm
wachsen die hochsten
Blumen? Erinnerung
an die Naturkatast-
rophe vom 29. Oktober
2024 in der valenciani-
schen Regionalsprache.

rausgerissen werden, auch musste die Mauern zuerst trocknen, bevor wir mit der
neuen Installation beginnen konnten.” Trotzdem schaffte es Marisa Fito nach zwei
weiteren Monaten als eine der ersten in der betroffenen Region ihre Praxis wieder
zu erdffnen. Stolz fUhrt sie das dental JOURNAL durch ihre neuen Rdumlichkeiten
und erklart, dass sie zu Beginn das frisch angeschaffte Rontgengerat nicht voll nut-
zen konnten. Es gabe, so erklart sie lachend, in ganz Spanien nur zwei Unterneh-
men, die Schutztlren fir solche X-Ray-Rdume herstellen wirden, und die kamen
mit dem Liefern nicht nach.

Neuanfang mit verbesserter
Patientenkommunikation

Die Gesamtkosten fiir Bauarbeiten und zahntechnische Geratschaften beliefen sich
auf etwa 300.000 Euro, wobei nur die Halfte durch die Versicherung gedeckt war.
Die Ubrigen, selbst zu finanzierenden 150.000 Euro versteht die Kieferorthopédin als
Investition in die Zukunft sowie in eine verbesserte Patientenkommunikation. Die
neuen Schulden scheinen Marisa Fito nicht wirklich Sorgen zu bereiten, vielmehr
schwéarmt sie von den modernen Bildschirmen in den Behandlungsboxen, mit wel-
chen sie ihre Patienten besser beraten und Uberzeugen kann. , Ich habe sowieso
das Geflihl, dass die Bevolkerung nach dem Schock der Katastrophe, die 230 Leben
forderte, mehr zu sich schaut und 6fter als friiher bereit ist, flr das eigene Wohlbe-
finden und in die eigene Gesundheit Geld auszugeben’ erklart die Praxisinhaberin
gegeniber dem dental JOURNAL.
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Tooth Wear ist real,
genauso wie unsere Losungen!

Pragmatische, direkte Ansatze
far Tooth Wear von GC

Wenn VerschleiB} sichtbar ist,
aber seine Ursache komplex -
wie geht man effektivdamit um?

Erosion

Typisch sind glatte
Oberflachen,
verursacht durch
Sauren aus
Nahrungsmitteln,
Getranken oder
durch Magensaure.

Abrasion

U-férmige Defekte im
Zahnhalsbereich oder
atypischer Abrieb
durch Fremdkorper
oder Gewohnheiten.

Mit freundlicher Genehmigung
von Dr. P. Swerts, Belgien

Mit freundlicher Genehmigung
von Dr. A. Salehi, Frankreich

Attrition

Abgeflachte
Okklusalflachen
durch Zahn-zu-Zahn-
Kontakt bei
Knirschen, Pressen
oder Kauen.

Abfraktion

Zervikale Defekte
durch wiederholte
Biegebeanspruchung
beim Knirschen

oder Pressen.

Mit freundlicher Genehmigung
von Dr. K. Karagiannopoulos,

Mit freundlicher Genehmigung
von Dr. Simone Moretto, Belgien

GroBbritannien

VerschleiB ist ein haufiges Problem
bei Patienten - und seine Bewéltigung
kann komplex sein. GC begleitet
Sie auf einer praxisnahen Lernreise:
von der Identifikation der Ursachen
Uber die Entwicklung effektiver
Behandlungsstrategien bis hin zur
nachhaltigen Prévention.
Entdecken Sie Wissen, das lhre
tégliche Arbeit erleichtert und die
Patientenzufriedenheit steigert.
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UBER DIE KAMPAGNE
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Fallbericht Parodontalbehandlung / meridol® PARODONT EXPERT

/ahnpasta und Mundspulung
kann Adharenz verbessern

Patienten und Behandler stehen in der systematischen Parodontalbehandlung vor vielfaltigen
Herausforderungen. Denn viele unterschiedliche Faktoren haben Einfluss auf die parodontale

Gesundheit. Dem hauslichen Biofimmanagement kommt in jedem Fall eine zentrale Rolle zu,
um den gewiinschten Therapiefortschritt dauerhaft zu erzielen.

er Erfolg der Therapie steht
D oder féllt nicht nur mit der an-

tiinfektiosen Therapie (AIT), es
miussen die Weichen fiir einen lang-
fristigen Erfolg gestellt werden!, er
klart die Dentalhygienikerin (DH) Petra
Natter, BA. Sie beschreibt, dass die
Umstellung der zu Hause angewen-
deten Zahnpasta und die zuséatzliche
Verwendung von Mundspulung einen
sehr positiven Effekt auf die Motivati-
on von Patienten haben kénnen. Dies
hat sie in einem Fallbericht dokumen-
tiert, der den Zeitraum von Februar
2022 bis Méarz 2025 umfasst. ,Wenn
es Patienten nicht gelingt, mittels Auf-
kldrungs- und Therapiegesprach (ATG)
und gezielten patientenindividuellen
Mundhygieneunterweisungen (MHU)
eine Adharenz zu erreichen, sollten in
den folgenden unterstlitzenden Paro-
dontitistherapien (UPTs) diese beste-
henden Licken geschlossen werden.,
erklart Petra Natter.

Aufnahme vor Beginn der Parodontaltherapie
(Jénner 2023).

Besondere Bediirfnisse von
Patienten erkennen

Die Dentalhygienikerin Natter, BA,
behandelte einen Patienten im Alter
zwischen 50 und 60 Jahren mit einem
moderat zu hohem Koérpergewicht,
erhdhtem Blutdruck sowie zu Beginn
der Behandlung einem deutlich erhoh-
ten Langzeitblutzuckerwert (HbA1c-
Wert: 6,8). Erstmals wurde er 2022
mit Zahnschmerzen in der Zahnarzt-
praxis vorstellig. Der schmerzende
Zahn 15 musste nach einer erfolg-
losen Wurzelbehandlung extrahiert
werden. In der anschlieRend erfolg-
ten zahnérztlichen Untersuchung wur
de eine Parodontalerkrankung nach
dem Parodontalen Screening Index
(PSI) Code 3 festgestellt. Zu Beginn
der Parodontaltherapie Anfang 2023
nutzte der Patient eine Zahnpasta flr
empfindliche Zahnhalse. Zu diesem
Zeitpunkt war das Zahnfleisch sehr

© Praxis Schwarzkopf, Lindenberg

entziindet und es zeigten sich viele
Konkremente. Die oralen Befunde
waren 95 Prozent Approximalraum-
Plaque-Index (API) und 84 Prozent
Bleeding on Probing (BOP). In der
Befundevaluation (BEV) nach finf
Monaten und der nachfolgenden UPT
zeigte sich wiederholt, dass die haus-
liche Mundhygiene des Patienten eine
Herausforderung darstellte.

Mundhygieneprodukte als
wichtiges Werkzeug zur
Motivation

Im November 2024 erfolgte die Um-
stellung der zu Hause angewendeten
Zahnpasta auf die meridol® PARO-
DONT EXPERT Zahnpasta, ergédnzend
dazu wurde die meridol® PARODONT
EXPERT Mundspilung mit Hyaluron-
sdure eingesetzt. Zudem erfolgte eine
kurze Intervention durch eine Ernah-
rungsberatung. Infolgedessen stieg

’ s
Fof et

Aufnahme wéhrend der UPT und vor der Umstellung
auf meridol® PARODONT EXPERT Produkte. Nach dem
Anférben des Biofilms im November 2024.

© DH Petra Natter, BA

Aufnahme wéhrend der UPT und vier Monate nach Anwen-

dungsbeginn von meridol® PARODONT EXPERT Zahnpasta
und Mundsplilung. Mérz 2025 nach dem Anférben des Bio-
films, BOP 0 Prozent, APl 15 Prozent.

die Adharenz des Patienten merklich,
wodurch sich nicht nur seine Mundge-
sundheit verbesserte. Auch sein Blut-
zuckerspiegel sank, der HbATc-Wert
lag zuletzt stabil bei 5,5. Der Blutdruck
des Patienten stabilisierte sich unter
der Einnahme von ACE-Hemmern.

Die PA-Befunde Ende Janner 2025
ergaben einen APl von 20 Prozent und
einen BOP-Wert von 0 Prozent. Im
Marz 2025 putzte der Patient zweimal
taglich mit der elektrischen Zahnbirs-
te, er nutzte weiterhin die empfoh-
lene meridol® PARODONT EXPERT
Zahnpasta und MundspUlung und
verwendete die Interdentalraumreini-
gung mindestens drei- bis viermal wo-
chentlich. Er zeigte sich zuletzt sehr
zufrieden mit seinem Mundgefuhl
und sah selbst den Erfolg der UPT-Be-
handlung. Ebenfalls konnte eine sehr
gute Adhéarenz erreicht werden, um
dem Patienten auch eine erfolgreiche
Prognose flr das Implantat an Zahn
15 zu ermdglichen.

Effektiv gegen Plaque

Die Effektivitdt der meridol® PARO-
DONT EXPERT Zahnpasta und Mund-
spllung in der Plaguebeseitigung
waurde in klinischen Studien belegt [1,
2]. Die in der Zahnpasta enthaltenen
Zinn- und Zinkverbindungen tragen
zur starken antibakteriellen Wirk-
samkeit des Produkts bei. Bei Uber
85 Prozent der Studien-Teilnehmer
wurde die Plaque vollstéandig oder
nahezu vollstandig entfernt. [2] In
der meridol® PARODONT EXPERT

© DH Petra Natter, BA

Mundspllung wirkt Hyaluronséure
(HA) antientziindlich und bildet eine
Schutzbarriere gegen Bakterien. Zu-
dem unterstitzt HA die antibakterielle
Wirkung der Cetylpyridiniumchlorid-
und Zink- (CPC + Zn) Technologie [3,
4]. Bei regelmaliger Verwendung der
Mundspulung wird Plague so stark re-
duziert, dass sie gar nicht mehr oder
nur noch minimal festgestellt werden
kann. Sechs Monate regelmafige An-
wendung flhrten in einer klinischen
Studie bei acht von zehn Patienten
zu gesundem Zahnfleisch (90 Prozent
oder mehr Stellen ohne Befund) [2].
Die Mundspllung beschleunigt laut
einer aktuellen In-vitro-Studie deutlich
den natlrlichen Heilungsprozess des
Zahnfleischs* [5].

Patientenzufriedenheit in
Anwendungsstudie bestatigt

Eine aktuelle Anwendungsstudie
zeigt: Nahezu alle der Teilnehmen-
den (96 Prozent) waren zufrieden
oder sehr zufrieden mit Zahnpasta
und MundspUlung. Die Patienten
stellten eine rasche Linderung ih-
rer Zahnfleischbeschwerden fest,
viele bereits nach wenigen Tagen.
Nach zweiwdchiger Anwendung
des meridol® PARODONT EXPERT
Systems bemerkten 90 Prozent der
Befragten mit gelegentlichem Zahn-
fleischbluten, 85 Prozent der Be-
fragten mit Zahnfleischirritationen
sowie 88 Prozent der Befragten mit
Zahnfleischbeschwerden rund um
Implantate eine Linderung ihrer Be-
schwerden. [6]

Nach erfolgreicher Parodontaltherapie und regelméBiger
unterstlitzender Parodontaltherapie, Mérz 2025 nach der
Zahnreinigung.

Den vollstidndigen Bericht findet
man auf der CP GABA Webseite
liber diesen QR-Code.

Quellen

[1] Montesani L, Montesani L, Mateo LR et al. Clinical inves-
tigation of SnF toothpaste in reducing mucositis for implant

patients. J Dent Res. 2024; 102 (SI_#3967079). [2] Montesani L,

Montesani L, Mateo LR et al. Clinical investigation of CPC-Zinc-
Hyaluronic Acid Mouthwash in reducing implant mucositis. J
Dent Res. 2024; 102 (SI_ #3969463). [3] Dahiya D, Kamal, R., N
Am J Med Sci. 2013;5(5):309-315; [4] Casale C et al., Int J Im-
munopathol Pharmacol. 2016;29(4):572-582 [5] Zaman R, Chen
D, Tivedi HM. Data on file, 2024. [6] Ipsos, Patient Experience
Program mit meridol® PARODONT EXPERT Zahnpasta und
Mundspulung, 2-wochiger Produkttest, 402 Teilnehmende aus
Deutschland, Osterreich, Schweiz, 2024.

* nach einmaliger Anwendung im Vergleich zu einem
unbehandelten Gingivakeratinozyten Monolayer

© DH Petra Natter, BA

© CP GABA
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Bifix Veneer LC von Voco

optimiertem \Wor

VOCO // REPORT

eneerbefestigung mit

flow

Veneers sind aus der modernen Zahnmedizin nicht mehr wegzudenken und erfreuen sich
aufgrund ihrer Asthetik und Haltbarkeit immer groRerer Beliebtheit. Doch bei der Befestigung
dieser filigranen Restaurationen kommt es auf héchste Prazision und Asthetik an

nierung des Veneers haben einen entscheidenden Einfluss

auf das asthetische Ergebnis und die Langzeitstabilitat der
Restauration. Und genau hier setzt das neue Bifix Veneer LC an.
Das besonders asthetische und mit 81 Gew.-% geflllte lichthar
tende Nano-Hybrid Befestigungscomposite wurde speziell fir die
einfache und sichere adhéasive Befestigung von Veneers, Inlays
und Onlays aus Composite oder Keramik entwickelt.

D ie Wahl des Befestigungsmaterials und die exakte Positio-

Einfach und sicher zum brillanten Endergebnis

Das durchdachte Farbkonzept mit den 3 Farben bright, clear und
warm macht das Einsetzen von Veneers einfach und ermdglicht
eine positive Beeinflussung des &sthetischen Ergebnisses. So
kann die Farbwirkung des Veneers exakt auf die benachbarten
Zahne angepasst werden. Die Farbe clear sorgt aufgrund der ho-
hen Transluzenz fir eine farbneutrale Befestigung. Erscheint das
Veneer zu dunkel, ermoglicht die Farbe bright eine Aufhellung der
Versorgung. Ist die Farbwirkung des Veneers hingegen zu hell,
ist die Farbe warm die richtige Wahl, um das Gesamtbild etwas
abzudunkeln. Dank der exakt abgestimmten Try-In Pasten lasst
sich die passende Farbe einfach auswahlen und das finale Ergeb-
nis kann vorab Uberprift werden. Rickstande lassen sich leicht
entfernen, da die Try-In Pasten wasserldslich sind.

Auftragen des Adhésivs Futurabond M+ auf die Zahnubstnz

Applikation von Bifix Veneer LC (clear) auf das Veneer

© Carlos Eduardo Pena / Luiz Fernando Ortega, Sao Paulo

Finales dsthetisches Ergebnis der Veneerversorgung an
Zahn 12,11, 21 und 22.

Exzellentes Handling fiir prazise Ergebnisse

Die Konsistenz des Befestigungscomposites wirkt sich mal3geb-
lich auf die Handhabung aus. Mit Bifix Veneer LC profitiert die
Zahnérztin/der Zahnarzt von einer optimal eingestellten Viskosi-
tat. Das Material ist fest genug, damit es beim Applizieren auf
dem Veneer nicht verlauft und gleichzeitig flieRfahig genug, um
ein leichtes und definitives Positionieren auf dem Zahn zu ermdg-
lichen. Mit der speziell abgestimmten Kunststoffkandiile kann das
Material préazise dosiert und appliziert werden. Im Gegensatz zu
herkémmlichen Metallkanilen stellt die Kunststoffkantle sicher,
dass das Veneer nicht beschadigt oder verfarbt wird. Darlber hi-
naus erleichtert der neue biegsame Sticky Tim die Anwendung.
Die Applikationshilfe mit Klebespitze sorgt dafir, dass das Veneer
sicher aufgenommen und platziert werden kann. Auch die Entfer
nung von Materialliberschiissen ist denkbar einfach: Durch kur
zes Anpolymerisieren werden diese in eine elastische Konsistenz
gebracht und kdnnen muhelos entfernt werden.

www.voco.dental
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Technologie, Ergonomie und Wirtschaftlichkeit

’rophylaxe

5ERL lanciert First-Class

Mit der ABC MACHINE bringen GERL und Woodpecker eine neue
Generation der Prophylaxe auf den Dentalmarkt.

voller Behandler, verbindet das Geréat innovative Tech-  einem konstant hohen Qualitatsniveau zu ermdglichen —

E ntwickelt fir den modernen Praxisalltag anspruchs-  schaftlichkeit. Ziel ist es, professionelle Zahnreinigung auf

nologie mit durchdachter Ergonomie und hoher Wirt-  First-Class Prophylaxe, unabhangig von Behandlungsdauer

[

-

oder Tagespensum. Im Mittelpunkt steht ein duales Heiz-
system, das sowohl Ultraschall- als auch Pulverstrahlhand-
stlick kontinuierlich mit temperiertem Wasser versorgt. Die
konstante \Warmwassertemperatur tragt malfdgeblich zu
einer gleichbleibenden Behandlungsqualitat bei und erhoht
zugleich den Komfort fir Patienten. Fir Behandelnde be-
deutet das mehr Kontrolle und Verlasslichkeit wahrend der
gesamten Sitzung.

Die ergonomisch geformten Titan-Handstlcke sind auf
prazises und ermidungsarmes Arbeiten ausgelegt. lhr
geringes Gewicht und die ausgewogene Balance unter-

stlitzen eine ruhige Handflhrung, auch bei ldngeren

Anwendungen. Besonders das Pulverstrahlhandstuck

setzt neue Maldstédbe in Prazision und Handling,

i denn durch die integrierte LED-Beleuchtung ermdg-

licht es jederzeit optimale Sicht auf das Arbeits-

feld. Erganzt wird dies durch ein hochwertiges

Multifunktions-Display mit drei Ultraschall-Modi,

das eine schnelle Anpassung an unterschiedliche

Indikationen ermoglicht. Die beleuchtete Pul-

verkammer sorgt fiir zusatzliche Ubersicht von

r Pulver und Fillstand und erleichtert die tagliche
{ﬁ Handhabung.

e In der Anwendung deckt die
ABC MACHINE das gesamte Prophylaxe-
Spektrum ab: von supra- und subgingiva-
lem Scaling Gber Ultraschallanwendungen
bis hin zur schonenden Implantatreini-
gung. Damit eignet sich das System so-
wohl fir standardisierte Prophylaxeablaufe
als auch fir anspruchsvollere Behandlungs-
situationen.

gerl-dental.at/abc-machine
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Gute Haftwerte mit adhdsiven und selbstadhdsiven Befestigungskompositen

Ur

Flusssaure-Ersatz?

Lithium-Disilikat hat sich aufgrund seiner vorteilhaften mechanischen und asthetischen
Eigenschaften als Material unter anderem fiir Kronen, Veneers und Inlays etabliert. Um eine
moglichst langfristige und verlassliche Haftung an der Zahnhartsubstanz zu gewahrleisten, ist
jedoch ein geeignetes Adhasivprotokoll notig. Eine zentrale Rolle spielt dabei die Vorbehand-
lung des Restaurationswerkstoffs. Aktuelle Studienergebnisse aus Japan lassen in diesem
Zusammenhang das Universaladhasiv Universal Bond Il als attraktive Alternative zu Flusssaure
erscheinen - und das bei hoher Kompatibilitat mit anderen Adhéasivsystemen.

Is Standardvorgehen bei der
A Vorbehandlung von Lithium-

Disilikat-Restairationen hat sich
das Atzen der Innenflachen mit 5-pro-
zentigem Flusssauregel etabliert. An-
ders als bei anderen Glaskeramiken
betragt die Atzdauer hier allerdings
nur 20 Sekunden’. Aus der Keramik
werden durch diesen Prozess Glasan-
teile herausgeldst, ein retentives Atz-
muster entsteht. Dieses Muster stellt

Ohne Konditionierung mit Flusssaure

die Grundlage fir die mikromechani-
sche Verankerung zwischen Keramik
und Befestigungskomposit dar?. Zu-
satzlich verbessert eine anschliefsen-
de Silanisierung der Restaurations-
oberflache den Haftverbund.

Neben separaten Silan-Primern kén-
nen zu diesem Zweck auch Universa-
ladhésive mit Silanhaftvermittler zum
Einsatz kommen. Diese wiederum
stehen sowohl als Ein- als auch als
Zwei-Flaschen-Ausflhrungen zur Ver
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iversal-Adhasiv als

figung. Welche dieser beiden Ausfiih-
rungen zum Erreichen eines langfristi-
gen Haftverbunds zu bevorzugen ist,
darauf blickt eine aktuelle Studie aus
Japan®. Neben der Kompatibilitat mit
verschiedenen Befestigungskomposi-
ten interessierte die Wissenschaftler
dabei unter anderem auch, inwiefern
ein solches Universaladhasiv fur die
Vorbehandlung von Lithium-Disilikat
als Ersatz fUr die potenziell gesund-
heitsschadliche Flusssaure in Frage
kommt.

Eine Studie, neun
Befestigungskomposite

Fir ihre Untersuchung nahmen
die Forscher den Haftverbund von
neun verschiedenen adhésiven
bzw. selbstadhasiven Befestigungs-
kompositen sowie ihrem jeweils
dazugehorigen Adhéasivsystem mit
Lithium-Disilikat in den Blick. Dabei
griffen sie auf drei unterschiedliche
Vorbehandlungs-Methoden zurtick.
Neben der klassischen Flusssaure-
Vorbehandlung (20 Sekunden bei

Kondensationsreaktion
mit Dehydration

einer Konzentration von 4,5 Prozent)
und dem Verzicht auf die Vorbehand-
lung mit Flusssdure kam auch die
ausschliefdliche Vorbehandlung mit
einem Zwei-Komponenten-Univer
saladhasiv (Universal Bond I, Toku-
yama Dental) zum Einsatz.

Jeweils zu drei unterschiedlichen
Zeitpunkten ermittelten die Wissen-
schaftler anschlieRend die Scherhaft-
festigkeitswerte zwischen Befesti-
gungskomposit und Lithium-Disilikat:
nach einer eintdgiger Alterung in 37
Grad Celsius warmem, destilliertem
Wasser, nach 5.000 und nach 20.000
Thermozyklen. Auf diesem Weg sollte
eine zweijahrige Tragedauer der Res-
tauration simuliert werden.

Zwei-Flaschen-Adhasive
im Vorteil

Als Nullhypothese waren die For
scher davon ausgegangen, dass die
Haftkraft nach der ausschlief3lichen
Vorbehandlung mit einem Ein-Fla-
schen-Adhéasiv im Laufe der Zeit sig-
nifikant abnehmen wrde. Diese An-
nahme bestatigen die Messungen:
Verzichtete man bei der Vorbehand-
lung auf Flusssaure und griff ledig-
lich auf das zum Befestigungskom-
posit gehdrende Adhéasivsystem
zurlick, so néherten sich die Haft-
kraftwerte bei 20.000 Thermozyklen
in fast allen Fallen der Nulllinie an.
Die einzigen Ausnahmen bildeten
die Befestigungskomposite ESTE-
CEM Il (Tokuyama Dental) und Su-
per-Bond Universal (SUN MEDICAL)
mit ihren jeweiligen Adhasivsyste-
men. Bei ihnen konnten auch nach
20.000 Thermozyklen noch Haftwer
te von mehr als 20 MPa festgestellt
werden. Beiden Systemen gemein-
sam: Es handelt sich um Zwei-Fla-
schen-Adhéasive. Als Begriindung fur
den signifikanten Unterschied fuhrt
die Forschungsgruppe an, dass bei
Zwei-Komponenten-Adhésiven eine
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Hydrolyse und
Kondensmechanis-
mus des Silanhaft-
vermittlers (MPTES)

Mit TOKUYAMA Universal Bond Il als Universalprimer
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Zersetzung des Silanhaftvermittlers
im Gegensatz zu Ein-Flaschen-Adhé-
siven erst nach dem Mischen beider
Komponenten stattfinden kann.

Breite Kompatibilitat &
Zukunftspotenzial

Eine weitere Erkenntnis: Bei der
Untersuchung des dritten Vorbe-
handlungs-Modus, der ausschlief3-
lichen Vorbehandlung mit dem
Universaladhasiv  Universal Bond
Il (Tokuyama Dental), konnten die
Wissenschaftler gute Haftwerte in
Kombination mit Befestigungskom-
positen anderer Hersteller feststel-
len. Nach 20.000 Thermozyklen
lagen die Haftwerte hier hoher als
diejenigen, die unter Verzicht auf die
Flusssaure-Vorbehandlung mit dem
jeweils empfohlenen Adhéasivsys-
tem erreicht werden konnten.

Diese Ergebnisse zeigen ausge-
pragte Kompatibilitdét von Universal
Bond Il im Einsatz mit anderen gangi-
gen Befestigungskompositen — darun-
ter auch selbstadhésive Systeme. Aus
Sicht der Wissenschaftler qualifiziere
sich das Universaladhasiv auf Grund-
lage dieser Ergebnisse als gangbarer
Alternativweg flr die Vorbehandlung
mit Flusssdure. Darlber hinaus kon-

|| £ Bysan fl b
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ne das Einsatzspektrum des Produkts
in Zukunft womaglich sogar Ulber die
Herstellerempfehlung hinaus hin er
weitert und das Universaladhasiv
ganz allgemein als Vorbehandlungs-
mittel fir das Bonding von Lithium-
Disilikat und Befestigungskompositen
eingesetzt werden.

Fazit flir die Praxis

Wird bei der adhasiven Befestigung
von Lithium-Disilikat-Restaurationen
auf eine Vorbehandlung mit Fluss-
saure verzichtet, so lasst sich mit
Zwei-Komponenten-Adhéasivsys-
temen dennoch eine zuverlassige
und dauerhafte Haftung erreichen.
Eine aktuelle Studie bescheinigt da-
bei dem Universaladhasiv Universal
Bond Il (Tokuyama Dental) eine hohe
Kompatibilitdat beim Einsatz mit ver
schiedenen adhésiven und selbstad-
hasiven Befestigungskompositen.

https://tokuyama-dental.eu

RelyX Universal G-Ce

"Hajto J. Zeitgemal3e Vollkeramik. Materialeigenschaft und klini-
sche Anwendung. CME-Beilage in: Der Freie Zahnarzt 11/2012

?Manhart J. Intraorale Reparatur von Keramikeinlagefillungen

ZNMIK, 2019. 35(3): S. 94-103.

%lrie, M.; Okada, M.; Maruo, Y.; Nishigawa, G.; Matsumoto, T.
Long-Term Bonding Performance of One-Bottle vs. Two-Bottle

Bonding Agents to Lithium Disilicate Ceramics. Polymers 2024,

16, 2266. https://doi.org/10.3390/polym16162266.



50 dental JOURNAL ==01/26

Fallstudie

GC// REPORT

Schwarze Dreiecke zuverlassig

schlielen

Ein 34-jahriger Mann stellte sich mit einem asthetischen Anliegen vor: lhn storten die kleinen
Diastemata und schwarzen Dreiecke zwischen den von Natur aus eher schmalen Zahnen.

Von Maarten de Beer, Niederlande

R

Besuch.

Abb. 2: Zahn 11 und 21 sind liber den

Retentionsdraht hinweg mit Komposit

verblockt.

Abb. 3: Oberkieferfront von okklusal.

Die Kompositrestaurationen sind deutlich als

solche erkennbar.

YV VY]

Abb. 4: Farbbestimmung mit Hilfe eines auf
die Zéhne aufgebrachten Komposits (G-genial
A’‘CHORD A2, A1, JE und AE; GC).

Abb. 1: Ldcheln des Patienten beim ersten

e

Abb. 5-7: Farbbestimmung unter kreuzpolarisiertem Licht

Abb. 7: Farbbestimmung
unter kreuzpolarisiertem
Licht

ein Zahnarzt hatte die Licken
S bereits mit Komposit verengt,

doch war der Patient mit dem
Ergebnis nicht zufrieden (Abb. 1). Die
schwarzen Dreiecke waren weiterhin
vorhanden und gleichzeitig sah man
deutlich einen Ubergang zwischen
Zahn und Komposit. Zudem waren
Zahn 11 und 21 unterschiedlich breit
ausgefallen, die Restaurationen wa-
ren schwer zu reinigen und verfarb-
ten sich schnell (Abb. 2). Hinter den
Frontzdhnen verlief ein Retentions-
draht und Zahn 11 und 21 waren mit
Komposit verblockt (Abb. 3). In jedem
Fall musste der Retentionsdraht ent-
fernt werden, denn er verhinderte
eine erfolgreiche approximale Restau-
ration. Die Ausgangssituation wurde
ausflhrlich  fotografisch dokumen-

Abb. 8: Das Komposit im oberen
Frontzahnbereich wurde entfernt,

tiert. Ein schnell erstelltes Komposit-
Mockup zeigte dem Patienten die
Behandlungsmaoglichkeiten auf. Nach
Einwilligung des Patienten wurde ein
Behandlungstermin vereinbart. Die
Farbbestimmung stand am Anfang
der Behandlung. Es wurde versuchs-
weise Komposit in verschiedenen Far
ben auf die Zahne aufgetragen, um
festzustellen, welcher Farbton sich
am besten in das Umfeld integrierte.
Getestet wurde G-zenial™ ACHORD
(GC) in den Farben A2, A1, JE und AE
(Abb 4). Mit kreuzpolarisiertem Licht
wurde eine weiche Ausleuchtung
ohne Reflektionen erzielt, sodass die
Farbe noch besser beurteilt werden
konnte (Abb. 5). Beim SchlieRen von
Diastemata oder schwarzen Drei-
ecken reicht es oft aus, sich fir einen

7 f'ﬂﬂ'
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einheitlichen Farbton zu entscheiden;
eine komplexe Farbschichtung ist hier
normalerweise nicht erforderlich. Im
vorliegenden Fall erwies sich G-znial
ACHORD A1 (GC) als am besten pas-
sende Farbe. Zundchst wurden der
Retentionsdraht und alle Komposit-
restaurationen entfernt (Abb. 6 bis 9).
Dann wurde von Zahn 15 bis Zahn 25
der Kofferdam (Isodam Heavy, Sigma
Dental) angelegt. Mit Ligaturen aus
Zahnseide (PTFE- Floss, Tandex) konn-
te eine zusatzliche Retraktion erreicht
werden (Abb. 10). An Zahn 13 wurde
eine zusatzliche Kofferdamklammer
(Brinker B4, Coltene) angebracht,
um den Bereich der Gingivarezession
besser zu isolieren und die Retraktion
weiter zu verstarken. Der Klammerbo-
gen wurde mit selbstatzendem flief3-

Abb. 9: ... eben-
so wie der Re-
tentionsdraht.

Abb. 10:
Isolierung mit
‘ Kofferdam. Re-
b 4 traktionsfaden

aus Zahnseide
sorgen flir

K ! zusétzliche
Retraktion.

Abb. 11: Darti-
ber hinaus trug
die Brinker-
Klammer B4 zu
einer noch stéar-
keren Retrakti-
on bei (hier bei
Zahn 13).

fahigem Komposit stabilisiert (Abb.
11). Die Zéhne wurden ausgiebig
mit 29-uym-Aluminiumoxid (Aquacare
Twin, Velopex) sandgestrahlt und mit
37%iger Phosphorsaure geéatzt. Es
wurden Primer und Bonder auf alle
Zéhne aufgetragen. Zahn 13 wurde
mit G-aenial ACHORD A1 (GC) restau-
riert (Abb. 12), anschlieRend der me-
siale Anteil von Zahn 12 und schlief3-
lich Zahn 11 und 21. Um Diastemata
oder schwarze Dreiecke erfolgreich zu
schlielen, ist eine sehr gute zervikale
Verbindung notwendig. Dabei sollten
beide Zéhne gleichermalien verbrei-
tert werden. Aufgrund des grofien
Abstands zwischen zervikalem und
inzisalem Bereich wurden vor dem
eigentlichen Aufbau zuerst kleine
Ausbuchtungen auf den approxima-
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Abb. 12: Zahn 13 wurde zervikal versorgt.

Abb. 13 bis 16: Als erstes wurde mit einer
transparenten Matrize je eine kleine Ausbuch-
tung geformt ...; 14) ... und an beiden Zéhnen
mit Komposit aufgebaut; dann wurde der Rest
des schwarzen Dreiecks geschlossen. Durch
dieses Vorgehen lasst sich die Kontur der Res-
tauration und ihre endgliltige Symmetrie ein-
facher und gezielter gestalten. 15) Die beiden
fertig ausgeformten Ausbuchtungen. 16) Zahn
21 vollstandig restauriert.
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Abb. 17: Ein symmetrisches Ergebnis nach Restauration der
beiden mittleren Schneidezéhne.
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Abb. 19: Zahn 12 und 22 wurden ebenfalls weiter aufgebaut,
um die schwarzen Dreiecke (weitgehend) zu schliel3en.

Abb. 23: Das Ergebnis nach zwei Wochen.
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Abb. 18: Zahn 12 und 22 wurden ebenfalls weiter aufgebaut,
um die schwarzen Dreiecke (weitgehend) zu schliel3en.
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Abb. 20: Aufbringen von Komposit zur Verbreiterung von

bukkal nach palatinal, jeweils liber den gesamten Zahn. Dies
gibt auch der Gingiva den nétigen Halt.

Abb. 22: Unmittelbar nach dem Entfernen des Kofferdams.

-

Abb. 24: Das Ergebnis nach zwei Wochen.

len Flachen der beteiligten Zdhne mit  Twist, EvE). Approximalkontakte und  te sich die Papille wieder fast vollstéan-
einem vorgeformten Streifen (Blue-  die Ubergdnge wurden mit Zahnseide  dig neu aufgebaut (Abb. 23 und 24).
View VariStrip, Garrison) geschaffen  Uberprift (Abb. 18 bis 20). SchlieRlich

(Abb. 13 und 14). Nach dem Aushdr  wurde ein neuer Retentionsdraht an-  https://www.gc.dental/europe/de-AT
ten dieser Ausbuchtungen konnte der  gebracht (Abb. 21).

Streifen dann wieder entfernt werden

und der Raum zwischen der Ausbuch-

AnschlieRend wurde auch Zahn 11

Unmittelbar nach der Behandlung
(Abb. 15). Falls erforderlich, kann man  ist normalerweise immer noch ein
in dieser Phase durch Polieren ohne  schwarzes Dreieck zu sehen, weil der
Weiteres noch etwas nacharbeiten,  Kofferdam die Gingiva retrahiert hat.
um etwa eine gleichmafigere Raum-  AuRerdem kdénnen sich Farbunter
verteilung zu erreichen. Derselbe  schiede zwischen Zahnen und Kom-
Streifen wurde dann neu positioniert  posit durch das Austrocknen ergeben.
Uber diese beiden Phanomene soll-
tung und der Inzisalkante von Zahn te man Patienten immer vorab infor
21 mit Komposit aufgefillt (Abb. 16).  mieren (Abb. 22). Der Patient stellte
sich zwei Wochen spéater zur Nachun-
aufgebaut (Abb. 17), gefolgt von Zahn  tersuchung vor. Die Kompositanteile
22. Dann wurden alle Zéhne sorgféltig ~ waren optisch sehr schon in das natlr
auf Hochglanz poliert (Diacomp Plus liche Gebiss integriert; auRerdem hat-

MAARTEN DE BEER
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Grenzenlos digital behandeln?

Urteil des Europaischen Gerichtshof (EuGH) zur Telemedizin

und dessen Auswirkungen auf die zahnarztliche Praxis.

Zweitmeinungen, virtuelle Behandlungspléne, Tele-

ordinationen oder Kl-gestltzte Diagnosen gehdren
zunehmend zum zahnérztlichen Alltag. Die Nutzung von
Informations- und Kommunikationstechnologien (kurz IKT)
zur medizinischen Versorgung Uber rdumliche Distanzen
hinweg zdhlen zu den bedeutendsten Innovationen im
Gesundheitswesen. Am 11. September 2025 hat der Eu-
ropédische Gerichtshof (EuGH) in der Rechtssache C115/24
ein richtungsweisendes Urteil gefallt, das die rechtlichen
Rahmenbedingungen flr telemedizinische Leistungen in
der EU grundlegend prazisiert und erleichtert.

Telemedizin ist langst mehr als ein Trend. Digitale

Zum Ausgangsverfahren

Der Oberste Gerichtshof (OGH) legte dem EuGH mehrere
Fragen zur Auslegung relevanter EU-Richtlinien vor — ins-
besondere zur Patientenmobilitdtsrichtlinie, zur E-Com-
merce-Richtlinie sowie zur Berufsqualifikationsrichtlinie.
Im Mittelpunkt stand die Frage der Zulassigkeit und rechtli-
chen Einordnung telemedizinischer Leistungen im Rahmen
grenziberschreitender Zahnbehandlungen. Konkret ging
es darum, ob eine in Osterreich niedergelassene Zahnarz-
tin an Zahnkorrekturbehandlungen mit transparenten Zahn-
schienen (Alignern) fir 6sterreichische Patienten mitwirken
darf, wenn diese Korrekturbehandlungen (Planung und Ver
laufskontrolle) von einer deutschen privaten Zahnklinik an-
geboten und telemedizinisch durchgeflihrt werden.

Exkurs: Wie funktionieren digitale
Zahnbehandlungsmodelle in der Praxis?

Die kieferorthopadische Fernbehandlung mit transparenten
Zahnschienen lauft in der Regel wie folgt ab: In einer Part-
nerpraxis wird zunachst die Anamnese erhoben und an-
schlie3end die Erstdiagnose anhand eines digitalen Scans
oder Abdrucks erstellt. Die Daten werden an eine spezi-
alisierte Zahnklinik (in einem anderen EU-Mitgliedstaat)
Ubermittelt, wo die Planung der Zahnkorrektur erfolgt. Der
Behandlungsplan inklusive 3D-Simulation des zu erwarten-
den Ergebnisses wird dem Patienten online zur Verfligung
gestellt. Die Zahnschienen werden individuell gefertigt und
direkt an den Patienten oder die Partnerpraxis versendet.
Waéhrend der Behandlung erfolgt die Kontrolle des Behand-

Von Magistra Michaela Nill

lungsverlaufs weitestgehend Uber eine Dental Monitoring
App, bei der der Patient regelmalig Fotos oder Scans
hochladt. Bei Bedarf kdénnen lokale Partnerzahnarzte flr
physische Kontrolltermine eingebunden werden.

Die Osterreichische Zahnarztekammer (OZAK) klagte
eine Partnerzahnarztin der deutschen Zahnklinik auf Unter
lassung. Sie argumentierte, dass die deutsche Zahnklinik
sowie der ebenfalls in Deutschland ansassige Zahnschie-
nenhersteller nicht berechtigt seien, in Osterreich zahnarzt-
liche Leistungen zu erbringen. Die dsterreichische Zahnarz-
tin wirke daher unerlaubt mit und sei als ,Mittaterin” zu
qualifizieren. Ein weiterer Streitpunkt war, ob die Tatigkeit
der dsterreichischen Zahnarztin fir die deutsche Zahnklinik
dazu fiihren kénne, dass letztere als in Osterreich ansassig

A

COUR OE JisTICE
(DELUNIDN
EUROPEEMNE

Die Verfasserin dieses Artikels war in diesem EuGH-Ver-
fahren gemeinsam mit ihrem Kollegen Rupert Kreum|
Verfahrensanwiltin auf Seiten der deutschen Zahn-
klinik. Die miindliche Verhandlung vor dem EuGH in
Luxemburg fand am 13. 2. 2025 im Grande Salle statt.

Darf eine kieferorthopéddische Fernbehandlung mit
transparenten Zahnschienen liber innereuropéische
Staatsgrenzen erfolgen?

gilt. In diesem Fall wiirde das &sterreichische Zahnarztege-
setz Anwendung finden. Die beklagte Zahnérztin stiitzte
sich auf ein arbeitsteiliges Zusammenwirken mit der deut-
schen Zahnklinik und vertrat gemeinsam mit dieser den
Standpunkt, dass das Vorgehen unionsrechtlich zulassig sei
— insbesondere unter telemedizinischen Gesichtspunkten.

Zentrale Rechtsfragen des
Vorabentscheidungsverfahrens

Die Kernfragen im EuGH-Verfahren lauteten verklrzt dar

gestellt wie folgt:

® \Wie ist ,Telemedizin” im Sinne der Patientenmobilitats-
richtlinie auszulegen?

® Gelangt das Recht des Mitgliedstaates zur Anwen-
dung, in dem der Gesundheitsdienstleister ansassig
ist (,Herkunftslandprinzip”), oder jenes Recht des
Staates, in dem sich der Patient befindet (,Bestim-
mungslandprinzip)?

® Gilt das Herkunftslandprinzip uneingeschrankt — auch
wenn niedergelassene Osterreichische Zahnéarzte physi-
sche Leistungen am Patienten erbringen?

Die Entscheidung des
Europaischen Gerichtshofes

Der EuGH stellte klar: Telemedizinische Leistungen sind
Gesundheitsdienstleistungen, die unter Nutzung von IKT
erbracht werden und fallen unter die Anwendung der Pati-
entenmobilitatsrichtlinie — auch wenn sie Teil eines umfas-
senderen Behandlungsvertrags sind. Gemal3 Art. 3 Buchst.
d der Patientenmobilitdtsrichtlinie gilt die Gesundheitsver-
sorgung im Fall der Telemedizin als in dem Mitgliedstaat
erbracht, in dem der Gesundheitsdienstleister ansassig ist
— hier also Deutschland. Grenzliberschreitende telemedizi-
nische Leistungen unterliegen folglich ausschlieBlich den
Rechtsvorschriften des Mitgliedstaats, in dem der Gesund-
heitsdienstleister ansassig ist (Herkunftslandprinzip). Die
Osterreichischen Vorschriften sind daher auf die erbrachten
telemedizinischen Gesundheitsdienstleistungen der deut-
schen Zahnklinik nicht anwendbar. Die deutsche Zahnkli-
nik kann auch nicht als in Osterreich anséssig angesehen
werden und unterliegt somit nicht dem &sterreichischen
Zahnérztegesetz.

Wird im Rahmen eines einheitlichen Behandlungsvertrags
sowohl telemedizinisch als auch physisch behandelt, sind
die Leistungen voneinander getrennt zu betrachten und
gelten fir die physisch erbrachten Behandlungsleistungen
die Vorschriften des Mitgliedstaats, in dem diese erbracht
werden — denn in diesem Fall liegt keine telemedizinische
Leistung im Sinne der Patientenmobilitatsrichtlinie vor. Ein
,Uberwiegen” der telemedizinischen oder physischen
Komponenten ist flr die rechtliche Einordnung laut EuGH
nicht entscheidend. Das Ausgangsverfahren vor dem OGH
ist noch nicht abgeschlossen.

Fazit fur die zahnarztliche Praxis

Das EuGH-Urteil in der Rechtssache C-115/24 schafft
rechtliche Klarheit fir grenziberschreitende digitale Ge-
sundheitsleistungen. Flr die zahnérztliche Praxis und den
Digital Health Markt bedeutet dies: Telemedizinische Ge-
sundheitsdienstleistungen kénnen von niedergelassenen
Zahnérzten und Zahnkliniken kiinftig EU-weit unter den Be-
dingungen — nationalen Rechtsvorschriften — des Herkunfts-
landes erbracht werden. Wer somit im eigenen Sitzstaat
berufsrechtlich befugt ist und die dort geltenden Vorschrif-
ten einhalt, darf diese Leistungen grenziberschreitend
EU-weit erbringen — ohne zusétzlich die berufsrechtlichen
Anforderungen des Empfangsstaates erfiillen zu missen.

Damit eroffnen sich neue Gestaltungsspielrdaume fir
digitale Geschaftsmodelle. Gleichzeitig bleibt durch die
EuGH-Entscheidung auch die Verantwortung fir allenfalls
im Rahmen der Behandlung physisch erbrachte Leistungen
klar geregelt.

MICHAELA NILL

Mag.iur., LL.M. (Medical Law)

Partnerin SAXINGER
Rechtsanwalts GmbH
BohmerwaldstralRe 14, 4020 Linz
m.nill@saxinger.com
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Interview zur Wahl

«/wel Stimmen — ein Ziel: eine neue
Richtung fir Wiens Zahnérzteschatt»

ZIV und NOVUM21 bilden gemeinsames Bilindnis fiir die Kammerwahl 2026 in Wien

Dr. Franz

ach Jahren interner Spannungen
N in der Zahnarztekammer Wien

und wachsender Herausforde-
rungen im Gesundheitswesen haben
sich der Zahnarztliche Interessenver
band (ZIV) und die Initiative NOVUM21
zu einem neuen BUndnis zusammen-
geschlossen. Gemeinsam treten sie
als BNZ (Bindnis NOVUM-ZIV) bei der
Zahnarztekammerwahl 2026 in Wien
an — mit dem Anspruch, die Standespo-
litik neu auszurichten.

dental JOURNAL: Herr Dr. Haster-
mann, Herr Dr. Romanin, Sie haben
sich zum Biindnis NOVUM ZIV zu-
sammengeschlossen. Was war der
Ausloser?

Franz Hastermann: \Wenn Funktiona-
re der Landeszahnarztekammer Wien
in  Offentlichen Diskussionsabenden
die klassische Einzelpraxis wortlich als
+Auslaufmodell” bezeichnen, dann ist

Dr. Marius
Romanin

dies eine Bankrotterklarung unserer
Standespolitik.

Marius Romanin: Wir erleben einen
massiven Kompetenzverlust der ak-
tuellen Standesvertretung. Aussagen
wie , Einzelpraxen seien Auslaufmodel-
le” spalten unseren Berufsstand und
schwéchen ihn zusatzlich gegentber
unseren gesundheitspolitischen Part-
nern. Gleichzeitig sind die Aussagen
des Funktionérs insofern nachvollzieh-
bar, als er selbst bereits sehr friih um
die Bewilligung eines Ambulatoriums
angesucht hat. Wir wollen gestalten.
Unsere Gemeinsamkeiten sind grofer
als das, was uns trennt: Wir wollen eine
Kammer, die entschlossen fir ihre Mit-
glieder eintritt — auf keinen Fall wollen
wir von Investoren betriebene Ambula-
torien.

Ein groBes Thema sind die neu-
en ,Vergemeinschaftungsformen”

Wahl // INTERVIEW

sprich Ambulatorien. Die amtieren-
de Kammer sagt, man habe ,null
Einfluss” mehr auf deren Griindung
und setzt nun auf Gruppenpraxen
als Antwort. Reicht das?

Marius Romanin: Es ist bedauerlich,
dass sich auch hier der Kompetenzver
lust der aktuellen Standesvertretung
deutlich zeigt. Man rdumt im Sinne
einer Kapitulation ein, das Einspruchs-
recht verloren zu haben und Investo-
ren , nicht mehr aufhalten zu kénnen”
Es wird sich zeigen, inwiefern die nun
offenbar hektisch geflihrten Verhand-
lungen Uber einen Gesamtvertrag
fir Gruppenpraxen tatsachlich eine
tragfahige Losung darstellen — und zu
welchem Preis. Die Kassen verlangen
dafdr beispielsweise Samstagdienste
und erweiterte Randzeiten. Wir wer
den uns nicht in einen Vertrag drangen
lassen, der auf Selbstausbeutung hin-
auslauft, nur weil die Kammerfihrung

INTERVIEW // Wahl

JWir kdmpfen fiir faire Bedin-
gungen, echten Zusammenhalt
und eine Kammer, die fiir alle
Zahnérzt:innen einsteht und
nicht fiir Partikularinteressen.”

Dr. Franz Hastermann

Wir wollen wieder Luft zum
Atmen. Gemeinsam schaf-
fen wir eine starke, moderne
Zahndérzteschaft, die Zukunft

gestaltet.”

Dr. Marius Romanin

strategische Versdumnisse zu verant-
worten hat.

Hastermann: Das Kernproblem ist:
Seit mehr als einem Jahrzehnt wird
das Modell der Gruppenpraxis, das
als einziges sicher unter zahnarztli-
cher Flhrung steht, als die erstre-
benswerteste Zusammenarbeitsform
favorisiert. Dieses wurde seitens der
Krankenkassen seit 2011 blockiert,
da sie nicht bereit waren einen Ge-
samtvertrag zu verhandeln. Selbst
wenn nun ein brauchbares Konstrukt
mit der Gesundheitspolitik ausver
handelt werden sollte, kann dieses
durch die OGK auf unbestimmte Zeit
blockiert bleiben. Ambulatorien er
zeugen fast immer Umsatzdruck auf
Ilhre Mitarbeiter:innen, auch wenn
diese von Zahnarzten betrieben wer
den. Meist stehen Investoren mit rein
kommerziellen Interessen dahinter.

Kommen wir zum Geld: Der Wohl-
fahrtsfonds. Der Rechnungshof hat
zuletzt Méangel bei der Veranlagung
und fehlende Strategien kritisiert.
Wie sicher sind die Pensionen?
Franz Hastermann: Der Wohlfahrts-
fonds als unser wichtigstes Sicher
heitsnetz, darf keine ,Black Box"
sein. Die Kritik des Rechnungshofs an
riskanten Immobilienkdufen mit end-
félligen Krediten nehmen wir sehr
ernst. Es gibt aber beitragswirksame
Reformmaoglichkeiten, welche die
Sicherheit der kunftigen Pensionen
nicht gefahrden.

Marius Romanin: Transparenz ist hier
das entscheidende Stichwort. Gerade
junge Kolleginnen und Kollegen leis-

ten hohe Beitrdge und haben zuneh-
mend das Geflhl, in ein Fass ohne
Boden einzuzahlen. Der Fond ist
ein ,Zwangssystem” dem sich fast
niemand entziehen kann und das ist
nahezu weltweit einzigartig. Jedes
Mitglied sollte mit einem Mausklick
nachvollziehen koénnen, wie die Gel-
der veranlagt sind und welche indivi-
duellen Anspriiche daraus resultieren.
Der Wohlfahrtsfonds muss reformiert
werden, um langfristig generationen-
gerecht zu bleiben. Schon eine Reform
der Verteilung der ,Zusatzleistungs-
beitrage” des WFF birgt Potenzial fir
eine splrbare Entlastung pro Jahr.
Hier wurde von der aktuelle Standes-
vertretung in den vergangenen Jahren
entschieden zu wenig getan.

Die Wahl ist im Mai. Was ist lhre Visi-
on bis dahin?

Marius Romanin: Wir wollen wieder
stolz auf unseren Berufsstand sein.
Wir wollen eine Kammer, die junge
Kolleginnen und Kollegen nicht in die
Arme von Investoren treibt, sondern
sie aktiv bei der Niederlassung unter
stitzt. Wir verstehen uns als moder
ne Service- und Interessenvertretung,
die sowohl persoénlich als auch digital
kommuniziert und agiert. Fir diesen
Weg haben wir zahlreiche konkrete
Ideen — und wir freuen uns darauf,
sie umzusetzen.

Franz Hastermann: Und wir wollen
eine Interessenvertretung, die nicht
sagt, wir sind ein , Auslaufmodell’
sondern die selbstbewusst auftritt.
Wir haben die Erfahrung und die Ener
gie, das Ruder herumzureif3en

UNASOL

Schnarcher
gehoren in lhre
Zahnarztpraxis!

\e\“ n Deufsch'qnd
')

Stoppen Sie
Schnarchen:

* Profrusionsschiene aus dem
Fachlabor fiir die Zahnarzt-
praxis

* Angenehmer Tragekomfort fiir
eine gute Patientenakzeptanz

* Geeignet fir Allergiker
(biokompatible Materialien)

Jetzt informieren:
LunaSol-orthos.de

Eine Marke von

ORTHOS

Fachlabor

Entdecken Sie unsere weiteren
Marken unter orthos.de
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Das Kurhaus in Meran wird vom 14. bis 16. Mai die
23. Ausgabe der Friihjahreskurses des Verein Tiroler
Zahnérzt*innen beherbergen.

ie Veranstaltung im Sudtirol

beginnt am Donnerstag mit
einem Vorkongress mit Dr. Knut
Hufschmidt, Wels, zu innovativen
Techniken, Trends und Tipps in der
konservierenden  Zahnheilkunde.
Freitag und Samstag stehen ver
schiedene Themen auf dem Pro-
gramm, Vortrage mit Titeln wie
»Parodontitis und Erndhrung — von
systemischer Entziindung zu indi-
vidualisierten  Therapieansatzen’
.Rekonstruktive  Chirurgie und
prothetische  Rehabilitation bei
tumor- und fehlbildungsbeding-
ten Gesichtsdefekten” oder ,Ak-
tueller Stand der CMD-Therapie
einschliellich minimalinvasiver
Verfahren” Parallel dazu finden am
Freitag und Samstagvormittag
ein Programm flr Assistentinnen
statt. Auch hier stehen vielverspre-
chende Referate an wie etwa , die
Nutzung von Software und Kl zur
Erleichterung des Arbeitsalltags”
oder ,,moderne Strategien zur Be-
handlung von rauchenden Patien-
ten in der Prophylaxe.

Erganzt werden die Vortrage
durch mehrere Workshops, einer

FESTREDNER
CEM KARAKAYA, MUNCHEN

VORKONGRESS
KNUT HUFSCHMIDT, WELS

VTZ // VERANSTALTUNGEN

Verein Tiroler Zahnéarzt*innen

Internationales
Friihjahrs-Seminar

Im Kurhaus von Meran findet vom
14. bis 16. Mai die 23. Ausgabe der
Friihjahreskurses des VTZ statt.
Kongressprasident ist Univ.-Prof. Dr.
Adriano Crismani.

VTZ

PRASENTIERT

23. INTERNATIONALES FRUHJAHRS-SEMINAR

WISSENSCHAFTLICHES PROGRAMM

CORINNA BRUCKMANN, WIEN
MARIA EFFENBERGER, INNSBRUCK
ANTON FRIEDMANN, WITTEN/HERDECKE
ALEXANDER GAGGL, SALZBURG
CORNELIUS HAFFNER, MUNCHEN

KNUT HUFSCHMIDT, WELS

BERND KOOS, TUBINGEN
FRANK-MICHAEL MAIER, TUBINGEN
ANDREAS NEFF, MARBURG

MARLEEN PEUMANS, LEUVEN

STEFANO PIERALLI, BERLIN

Parodontitis und Erndhrung
Mund-Darm-Mikrobiom in Gesundheit und Krankheit
Tiefe PA-Taschen ohne Chirurgie?

Rekonstruktion und Prothetik bei Gesichtsdefekten
Seniorenzahnmedizin: Mehr Méglichkeiten
Vollkeramik-Restaurationen mit IPS e.max®
Kieferorthopddische Aspekte der Schlafmedizin
Keramikimplantate und Augmentationen
CMD-Therapie: Aktueller Stand

Minimally invasive tooth wear restoration

Digitaler Wandel der Implantatprothetik

ASSISTENT*INNEN PROGRAMM

CORINNA BRUCKMANN, WIEN
MELANIE EMGE, WIEN
STEPHANIE MULLER, INNSBRUCK
STEFANO PIERALLI, BERLIN
CHRISTIAN RIEDER, FUGEN
LUKAS SIGWART, INNSBRUCK
VERA WIESMULLER, INNSBRUCK

Erndhrung fiir gesundes Zahnfleisch

Hygiene-Update in der Zahnarztpraxis

Entspannte Kinderbehandlung: Tipps und Tricks

Einstieg in die Implantatprothetik

Software und Kl im Praxisalltag

Prophylaxe bei rauchenden Patient:innen; Bleachingmythen
Periimplantitis auf der Spur

Digitale Welten erfordern digitale Kompetenzen

Innovationen in der konservierenden Zahnheilkunde

DENTALAUSSTELLUNG UND WORKSHOPS

SATZ-/ DRUCKFEHLER /| PROGRAMMANDERUNGEN VORBEHALTEN

VERANSTALTUNGEN // VTZ

58. Wachauer Friihjahrsymposium

\ernetzt - Ganzheitli-
che Zahnmedizin

Das Wachauer Frithjahrssymposium
2026 bietet ein aktuelles Programm
fiir Zahnarzte mit Fokus auf moderne
und ganzheitliche Zahnmedizin.

Ein traditionsreiches Event mit
hochkaratigen Vortragen in Krems.

Datum: 13. bis 16. Mai 2026

Ort: Krems/Donau, Hotel Steigenberger
Anmeldung: OGZMK NO

Tel: (0664) 42 48 426

E-Mail: oegzmk@noe.zahnaerztekammer.at

Homepage: www.oegzmknoe.at

Tagungsprasident: PR Dr. Wolfgang Gruber

58. Wachauer
Frihjahrsymposium

Vernetzt

Ganzheitliche Zahnmedizin 2026

Anmeldung online unter: www.oegzmknoe.at
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Hervorragende Preise

Kauferschutz Garantie durch
bequeme Zahlung auf Rechnung

99 % der Lieferungen innerhalb von 48 h
Bestellannahme rund um die Uhr
Echtzeitverfolgung lhrer Lieferung
Gepriifte Produktqualitat

Exklusive Angebote

Einfache SEPA-Lastschrift

o

Fachausstellung sowie, am Freitag, 16. MAI ADE4DENT.COm w
mit einem Gesellschaftsabend. An : L 14. B‘§026 Www‘TR
diesem wird der Experte fir Inter : : i N com :‘
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tenz, Cem Karakaya, zum Thema B2 L 4 N\ERAN
.Digitale Welten erfordern digitale w j-_u, o et 0 D B, . Steigenberger Hotel & Spa Krems > 13.-16. Mai 2026
Kompetenzen” sprechen. i
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25 Jahre - Jubilaumsaktion

Giiltig bis zum 30.06.2026

Unser Bestseller zu Jubilaumskonditionen!

Preisvorteil — 5.000 € auf alle FOV Green Nxt yzz® EzOrtho — 1 Jahr gratis! (bei CEPH Geriiten)
Preisvorteil — 13.000 € beim 16x9 Green Nxt mit Ceph yzz® Wartungsvertrag — 1 Jahr gratis!
10 Jahre Garantie auf alle Teile (ausgenommen Dienstleistungen) Diagnocat KI Befundung — 1 Jahr gratis!

Schnellste Umlaufzeiten:
3D-Umlauf: 4,9 Sek.
Fast Scan CEPH: 1,9 Sek.

10,

Minimalste Bewegungsartefakte full parts
Geringste Strahlendosis bei bester Qualitat Garantie*
FOV: 5x5, 8x5, 8x9 (bis 12x9 oder 16x9)

DVT-Weltmarktfiihrer
365-Tage Hotline: +49 7351 474 990 r—
Support Wien: +43 676 510 6073

info@orangedental.de | www.orangedental.de premium innovations



